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1. Экономическая наука и ее предмет. Методы экономического исследования.

Предмет экономической теории
Экономическая  теория изучает законы развития хозяйства. В поле зрения экономической науки такие проблемы: когда и какие виды работ надо выполнять, как их оплачивать, сколько товаров можно купить на определенную денежную единицу и т.д. Экономическая наука рассматривает и проблемы политического характера: будет ли государство платить безработным, помогать неработающим женщинам и др.

Экономическая наука представляет собой предмет преимущественно академический. В экономической теории жизненные проблемы изучаются не с индивидуальной, а с общественной точки зрения.

Любое общество сталкивается с тремя основными и взаимосвязанным проблемами экономики: что должно быть произведено? как эти продукты производить? и для кого производится продукт?

Экономические ресурсы - это природные, людские и производственные ресурсы, которые используются для производства товаров и услуг. К ним относятся: фабричные и сельхоз. строения, оборудование, инструменты, машины, разнообразные виды труда, земля и всевозможные полезные ископаемые. Все экономические ресурсы состоят из материальных ресурсов и людских. Кроме этого есть факторы производства: земля, капитал, труд, предпринимательская способность. Свойством всех эконом. ресурсов является ограниченность.

Экономическая теория - это наука об отношениях между людьми по поводу производства, обмена, распределения и потребления материальных благ и услуг, о способах эффективного использования ограниченных производственных ресурсов.

У экономической теории есть две основные функции - практическая и познавательная.

Познавательная функция - это установление взаимосвязей между фактами, обобщение их и вывод определенных закономерностей. Существует математический аппарат исследования экономических явлений и механизм для построения экономических моделей. Экономическая теория подразделяется на два основных направления - макро и микроэкономика. Макроэкономический анализ исследует экономику в целом или основные ее наиболее крупные составляющие. Он оперирует такими величинами, как валовой объем продукции, валовой объем дохода, общий уровень цен и т.д. Микроэкономический анализ исследует конкретные экономические единицы: отрасль, фирму или отдельные показатели этих единиц. Он оперирует  такими понятиями как спрос, предложение, издержки производства.

Следует заметить, что предмет экономической теории менялся с течением времени:

Политэкономия возникла в 17 веке, благодаря Монтескьеру (1647 год) как наука о ведении домашнего хозяйства. Экономика как наука возникла в конце 18 XVIII века, ее родоначальник - А. Смит 1776 год его????? направление называется Меркантелизм, основная идей -  богатство нации зависит от интенсивности торговли. Тогда предметом являлись отношения торговли. Физиократы считали, что богатство нации зависит от эффективности производства, однако они недооценивали влияние межпроизводственных связей. По Смиту производство - источник богатства, но тогда необходим труд, его нужно оплачивать, т.е.  необходим капитал. Маркс считал предметом экономической теории отношения между субъектами экономики. А. Маршал  (последняя треть 19 века) - Неоклассика - борьба за рациональное использование ресурсов, предельные отношения, поведение субъекта. Институционалисты считают предметом экономической теории институты (правила поведения).

Метод экономической теории

Экономика как и любая другая наука должна привести в систему, истолковать и обобщить факты. Конечный результат работы экономиста - принципы и теории. Есть два основных метода выведения таких принципов и закономерностей - индуктивный и дедуктивный. Когда экономист действует по индукции, он начинает с накопления и систематизирования факта, которые затем анализируются таким образом, чтобы можно было вывести обобщение или принцип. То есть идти от фактов к теории. Действие же по дедукции начинается с того, что выдвигается теория, которая потом проверяется большим количеством фактов. 

Следует заметить, что понятия "принцип", "теория", "закон" весьма условны в экономической теории, они выступают как синонимы. Их значение - упрощенная модель реальности, обобщение поведения статистических данных. Эти обобщения, содержат в себе некоторые неточные количественные определения. Одни индивиды действуют так, другие - иначе, поэтому очень часто в экономике применяется такое понятие как средняя величина. Например, средний доход на душу населения составляет 1000 $, это не значит, что каждый человек получает эту тысячу, некоторые получают значительно больше, некоторые (обычно таких большинство) значительно меньше.

В экономической теории при построении принципов и моделей используется, как и в других науках принцип ceteris paribus (при прочих равных условиях). То есть допускается, что все прочие переменные кроме рассматриваемых остаются неизменными. В естественных науках существует возможность провести эксперимент, когда все прочие условия действительно останутся неизменными. Тогда можно проверить теорию с большой точностью. Но экономика не лабораторная наука, здесь нельзя провести "чистый" эксперимент. Поэтому экономические принципы, приложимые на практике менее строги, чем принципы естественных наук.

Экономические принципы - это абстракции, не отражающие всех красок действительности. Принципы экономической теории, хотя и не отражают в точности реальных процессов, они очень полезны при исследовании экономической ситуации и предсказании ее развития.

2. Становление и развитие экономической теории. Основные направления современной экономической мысли.

Кейнсианская теория макроэкономического равновесия

В этой теории для рыночной экономики характерно неравновесие; она не гарантирует полной занятости, поэтому не обладает механизмом автоматического саморегулирования. Во-первых, вызывает сомнения основные взаимосвязи инвестиций, сбережений и процентной ставки. Между ними есть несоответствие, так как субъекты сбережений и инвесторы - разные группы, поэтому и решения о сбережениях и инвестициях принимаются различными группами лиц. Кроме того, на денежном рынке кроме сбережений есть еще один источник инвестиций - кредитные учреждения. Во-вторых, экономика развивается не гладко; нет эластичности соотношения цен и зарплаты. Таким образом, Кейнс считает совокупный спрос изменчивым, а цены - неэластичными, поэтому безработица сохраняется в течение длительного периода времени. Отсюда необходимость макроэкономической политики регулирования совокупного спроса со стороны государства. Государство помогает приблизиться к уровню равновесия путем проведения экспансионистскую финансовую и денежно-кредитную политику. В период кризисов рекомендовалось расширять государственные расходы, стимулировать инвестиции частного сектора через снижение налогов, низкую ставку процента.

Классическая теория макроэкономического равновесия

Видные представители: Рикардо, Милль, Маршалл, Пигу. 


Экономисты-классики считали, что рыночная экономика самостоятельно справляется с эффективным распределением ресурсов и их полным использованием. Способность рыночной экономики к саморегулированию обеспечивает нужный уровень производства и занятости автоматически. Поэтому полная занятость является нормой рыночной экономики, а наилучшая экономическая политика государства - невмешательство в экономику. Она строится на положении, что уровень расходов всегда достаточен, чтобы купить продукцию, созданную при полной занятости. Это закон Сэя, согласно которому сам процесс производства товаров создает доход, в точности равный стоимости произведенных товаров, то есть предложение порождает свой собственный спрос.

В нем есть изъян. Хотя производство продукции обеспечивает определенный доход, но нет гарантии, что весь доход израсходуется полностью Часть его может сберегаться, поэтому эта часть не найдет отражения в спросе. Сбережения вызовут нарушения в потоках дохода - расхода, приведут к недостаточности потребления. В результате непроданные товары, сокращение производства, безработица и снижение доходов. Сбережения усложняют проблему достижения макроэкономического равновесия. Есть вывод, что на денежном рынке устанавливается равновесная цена на деньги - равновесный процент, при котором количество сбереженных денег равно количеству инвестируемых денег. Если сбережения будут больше инвестиций, то ставка процента упадет и появится новое равновесие. Через колебание ставки процента, эластичность цен и заработной платы  рынок приводит в соответствие расходы и доходы, поддерживает необходимый объем производства и полную занятость в экономике.

В классической теории макроэкономическое равновесия совокупный спрос стабилен. Даже если он и понизится, то эластичность цен и заработной платы обеспечит работу рыночного механизма, с помощью которого поддерживаются объем производства и естественный уровень безработицы. Поэтому макроэконом. деятельность государства не нужна.

Марксистская теория макроэкономического равновесия

Она строится на модели движения совокупного общественного продукта. На макро уровне функционирует общественный капитал, который представляет собой совокупность индивидуальных капиталов в из взаимосвязи и взаимозависимости. Взаимосвязь и взаимозависимость индивидуальных капиталов осуществляется через из кругообороты, а многосложная связь кругооборотов индивидуальных капиталов образует движение общественного капитала. Результатом движения общественного капитала является совокупный общественный продукт (СОП).

Процесс общественного производства предполагает: 

1) все предприниматели продают произведенные товары; 

2) для возобновления производства каждый производитель беспрепятственно приобретает на рынке нужные ему средства производства и рабочую силу; 

3) рынок обеспечивает всех субъектов общественного производства необходимыми им предметами потребления. 

То есть главная проблема воспроизводства общественного капитала состоит в реализации совокупного общественного продукта. Суть реализации заключается в возмещении всех частей СОП по стоимости и в натуре. ТО есть каждая часть общественного продукта по стоимости в результате обмена должна воплотиться в соответствующую ее функциональному назначению натуральную форму. Значит, в общественном воспроизводстве должно быть равновесие между элементами стоимости совокупного общественного продукта и между его различными частями по натуральной форме, то есть между двумя подразделениями общественного воспроизводства.
Институционализм и его основные принципы

Ещё одно направление современной экономической мысли - институционализм, возникший на рубеже 19-20 веков. Его представляет Веблен. Институционализм считает, что главным фактором перемен в обществе является не рынок, а институты, человеческие отношения. Особый интерес они проявляют к юридическим наукам, т.к. правило поведения институтов на рынке определяет право
3. Финансовый рынок. Его структура и инструменты.

На финансовом рынке осуществляется купля-продажа финансовых средств - деньги и ценные бумаги. Все они обладают свойством ликвидности (способность трансформироваться в наличность). Деньги обладают абсолютной ликвидностью.

Спрос и предложение специфичны: на стороне спроса выступают только деньги, на стороне предложения - все финансовые активы. 

Финансовый рынок состоит из рынка ссудных капиталов (банковских ссуд) и рынка ценных бумаг. Деление капитала на основной и оборотный: банки дают ссуды краткосрочные, а выпуск ценных бумаг дает возможность получить деньги на длительный срок или в бессрочное пользование. 

В экономической теории финансовый рынок подразделяется на денежный рынок и рынок капиталов: на денежном рынке сделки совершаются с краткосрочными финансовыми средствами, а на рынке капиталов - с долгосрочными.

Для расширения производства предприятиям может не хватать собственных доходов. В экономической теории дополнительные денежные средства называются инвестиционным капиталом. Он формируется из двух источников: из собственных сбережений предприятия, фирмы и заемных средств. Прямо превратить в инвестиции могут только собственные сбережения. Чужие сбережения, чтобы стать инвестиционным капиталом, должны пройти путь через финансовый рынок. 

На рынке капитала с помощью посредника (банка) сбережения превращаются в финансовые средства (а не в производство), чтобы затем использоваться на покупку факторов производства.

Инвестиционный капитал направляется туда, где благоприятный инвестиционный климат, где есть возможность для максимизации прибыли и минимизации риска.

Финансовый рынок ближе всего к модели совершенного рынка. Это свойство выражается: 1) в наличии многочисленных рыночных субъектов, нуждающихся в финансовых ресурсах; 2) в существовании спроса на однородный объект торговли - деньги; 3) в свободе входа на рынок и выхода из него благодаря развитой системе банков и рынка ценных бумаг.; 4) в эффективной информационной базе финансового рынка. Ставка процента на денежном рынке как результат спроса и предложения денег является ориентиром и для курса ценных бумаг.

Особенность финансового рынка состоит в том, что он наиболее чувствителен ко всем нарушениям в процессе производства и реализации. Он рассматривается как индикатор всего рыночного хозяйства. С помощью финансового рынка осуществляются тесные взаимосвязи между различными рынками.

Билет 4

4. Современная международная валютная система.

Мировая валютная система (МВС) является исторически сложившейся формой организации международных денежных отношений, закрепленной межгосударственными договоренностями. МВС представляет собой совокупность способов, инструментов и межгосударственных органов, с помощью которых осуществляется платежно-расчетный оборот в рамках мирового хозяйства. Ее возникновение и последующая эволюция отражают объективное развитие процессов интернационализации капитала, требующих адекватных условий в международной денежной сфере. 

Мирохозяйственные связи немыслимы без налаженной системы валютных отношений, под которыми мы понимаем экономические отношения связанные с функционированием мировых денег. Валютные отношения обслуживают различные виды хозяйственных связей (внешняя торговля, вывоз капитала, предоставление займов, научный обмен, туризм и пр.). 

Основная задача валютной системы - опосредование международных платежей.

Международная валютная система выполняет функцию мировых денег, а именно, мировые деньги выступают как норма стоимости, средство обращения, средство платежа, средство накопления богатства.

Основные элементы МВС
МВС включает в себя ряд конструктивных элементов, среди которых можно назвать следующие:
· мировой денежный товар
· международная ликвидность
· валютный курс
· валютные рынки
· международные валютно-финансовые организации
· межгосударственные договоренности
Билет 5

5. Поведение потребителя в рыночной экономике: предельная полезность и бюджетные ограничения.

Как известно спрос убывает при повышении цены. Почему так происходит. Ответ дает теория потребительского поведения. Закон спроса можно объяснить с помощью эффекта дохода и замещения, либо с помощью закона убывающей предельной полезности. 

Эффект дохода: снижение цены на продукт позволяет покупателю купить больше его количество при прежней величине денежного дохода. Эффект замещения: при снижении цены на товар, он становится более привлекательным для того, чтобы быть купленным взамен товаров заменителей. Например, снижение цены на шаурму увеличивает ее конкурентоспособность по отношению к курице гриль и повышает ее привлекательность как заменителя курицы гриль.

Закон убывающей предельной полезности: каждая последующая единица товара приносит меньше удовлетворения, чем предыдущая, поэтому покупатель будет покупать товар до тех пор, пока его предельная полезность не сравняется с ценой товара. Поэтому, чтобы побудить покупателя приобрести дополнительную единицу товара необходимо снизить цену.

Мы предполагаем, что потребитель (средний потребитель) является достаточно рациональным человеком и действует в соответствии с четко определенными предпочтениями, в частности представляет, какое удовлетворение он получит от каждой последующей единицы товара. Учитывая, что потребитель никогда не может купить все товары, которые хочет (неограниченность потребностей, ограниченность ресурсов) он ограничен бюджетом. Тогда он может попытаться максимизировать полезность, получаемую от купленного им набора товаров. Для этого он должен делать покупки таким образом, чтобы последний доллар (рубль) затраченный на приобретение каждого продукта приносил одинаковое количество добавочного удовлетворения. На языке алгебры это выглядит так: 

(MU товара А)/(Р товара А) = (MU товара В)/(Р товара В)

(Доход потребителя) - (затраты потребителя) = 0

Теория потребительского выбора

Теория потребительского выбора основана на предположении, что люди ведут себя рационально в попытке максимизировать удовлетворение своих потребностей, покупая товары и оплачивая услуги в определенном их сочетании. Это маржиналистское направление эконом. теории. Рациональное поведение отдельного человека связано с его потребностями, мотивом хозяйственного поведения, спросом. Связь между потребностями и спросом показывает, что чем выше интенсивность потребности, тем больше субъективные оценки, и размеры спроса.

Есть два подхода у маржиналистов: кардиналистический и ординалисткий. Первый подход к полезности означает возможность количественного измерения полезности товаров и услуг. Второй - заменяет возможность измерения полезности товаров и услуг для потребителя порядком потребительских предпочтений.

Общая полезность товара для потребителя возрастает вместе с каждым приращением у него запаса данного товара, но не с той скоростью, с какой увеличивается его запас. Поэтому полезность каждого прироста этого товара уменьшается с каждым новым приростом имеющегося запаса. Это - закон убывающей предельной полезности. Предельная полезность товара для покупателя есть  полезность предельной покупки (покупатель на грани сомнения - стоит ли покупать). Потребитель будет приобретать данный товар до тех пор, пока предельная полезность последней покупки не сравняется с ценой товара.

Ординалистисткий подход к полезности более реалистично описывает поведение субъекта на потребительском рынке с помощью функции предпочтения множеств потребительских наборов.

Поведение потребителя на рынке определяется: предпочтением полезности и ограниченным бюджетом. Предпочтения множеств потребительских наборов означают порядок предпочтений, которые расположены по степени их желательности.

Располагая определенным доходом с учетом сложившихся цен, покупатель может и желает приобрести тот или иной набор товаров и услуг. Совокупность потребительских наборов, обеспечивающих одинаковый уровень удовлетворения потребностей покупателя, называется кривой безразличия. Она показывает, что в каждой точке есть набор товаров, обеспечивающий одинаковое удовлетворение потребностей покупателя, то есть покупателя безразличен к выбору наборов.

Для описания предпочтения человека по всем наборам строится совокупность кривых безразличия - карта безразличия. Кривая безразличия показывает, что потребитель готов отказаться от нескольких единиц одного товара во имя одной единицы другого товара.

На индивидуальный выбор влияют также бюджетные ограничения, которые с помощью цен на различные товары и услуги ставят пределы потребления людей. Бюджетная линия - это набор товаров, который потребитель способен приобрести при данном доходе и ценах. Она указывает на все сочетания товаров, при которых общая сумма затрат равна доходу. При неизменности цен на товары потребительского набора и изменении дохода покупатель может увеличить или уменьшить закупки товаров. Если наоборот, то ситуация складывается в зависимости от того, меняется ли цена одного товара или всех, входящих в набор. Если цена одного товара меняется, а другого остается без изменения, то потребитель может уменьшить или увеличить закупки товара, цена которого изменилась. Если все цены меняются, то покупательская способность потребителя может измениться обратно пропорционально. 
Билет 6

Доход фирмы. Прибыль, ее источники и стимулирующая роль.
Эффективность размещения фирмой своих ресурсов отражается не только на издержках производства. Минимизация издержек создает условия для проявления и роста прибыли фирмы. 

Прибыль - это разница между вырученными в результате предприятия деньгами и авансированными средствами.
Источниками прибыли могут являться любые предприятия, в том числе: производящие свою продукцию (производственные), получающие доход от реализации чужой продукции (торговые), получающие процент от сдачи в аренду  какого-либо ресурса (финансовые, арендаторские)
Прибыль является главным результатом процесса производства. Поэтому мотив деятельности фирмы - стремление к максимальной прибыли. Прибыль выступает критерием эффективного размещения ресурсов, ключевым показателем деятельности фирмы. Какие бы цели ни ставила перед собой фирма, именно прибыль является средством их успешного достижения. Поэтому экономическая теория рассматривает прибыль в качестве общего для всех фирм критерия эффективности.


Прибыль - это разница между доходами и издержками. Доход подразделяется на общий, средний и предельный (аналогично издержкам).


Общий доход - это денежная сумма, поступающая от продажи определенного количества товаров. Он равен цене товара, умнож. на количество.


Средний доход - это общий доход, деленный на количество единиц продукции, то есть цена единицы товара.


Предельный доход - это приращение дохода за счет бесконечно малого увеличения произведенной и проданной продукции.


Для фирмы важна экономическая прибыль (разница между выручкой от реализации продукции и альтернативными издержками) - превышение дохода фирмы над всеми осуществленными с ее стороны и возможными, но упущенными затратами.

Экономическая прибыль всегда меньше бухгалтерской (превышение доходов над издержками) на величину нормальной прибыли. Именно экономическая прибыль играет роль важного стимула эффективного использования фирмой ресурсов.

При анализе дохода, получаемого фирмой, особо выделяется показатель предельного дохода, или дополнительного дохода. Он характеризует окупаемость каждой дополнительной единицы выпускаемой продукции и в сочетании с показателем предельных издержек служит стоимостным ориентиром целесообразности расширения масштабов фирмы. Получение прибыли превращается в основную цель деятельности фирмы, а максимизация прибыли становится важнейшим побудительным мотивом совершенствования технологии производства, оптимизации объема выпуска продукции, минимизации издержек.

Для характеристики цели максимизации прибыли и способов ее достижения есть понятие экономическая функция производства. Если прибыль - цель производства, то взаимосвязь между ею и факторами производства записывается как: P=F(K,L), где P - прибыль, K - основной капитал, L - труд. Она отличается от аналогичной производственной функции, так как показывает зависимость прибыли от капитала и труда, так как получение этой формы дохода связано не только с объемом выпуска продукции, но и издержками фирмы. Величина прибыли находится в прямой зависимости от объема реализованной продукции и рыночных цен и в обратной зависимости - от средних валовых издержек. Фирма должна выйти на такой объем выпуска продукции, при котором складывались бы минимальные средние валовые издержки и в связи с этим образовалась бы максимальная прибыль.

Максимальная прибыль достигается при взаимодействии внутренних и внешних факторов деятельности фирмы. Основное требование максимизации прибыли - прибыльность каждой единицы.

Фирма стремится максимизировать разность между общим доходом и общими издержками. Производство каждой дополнительной продукции увеличивает общие издержки на величину предельных издержек, но одновременно повышает и общий доход на величину предельного дохода. Пока предельный доход больше предельных издержек, общая прибыль повышается, критерий максимизации прибыли еще не достигнут, и фирма может увеличивать объем производства. Как только предельные издержки превышают предельный доход, рост общей прибыли замедляется, и увеличение выпуска становится убыточным. Поэтому фирма расширяет производство до тех пор, пока предельный доход и предельные издержки не сравняются.

Билет 7

6. Основные формы монополизма. Антимонопольная политика государства.

Структура рынка чистой монополии противоречива: чистая монополия представлена как одна из моделей структуры рынка. Между тем монополия отрицает рынок. Есть сознательное регулирование экономических процессов. Опасность монополии состоит в том, что она, устраняя конкуренцию, уничтожает движущую силу развития производства. Манипулируя ценами и объемами производства, она способна присвоить прибыль сверх обычной. Если увеличивать прибыль можно путем сокращения производства и вздувания цен, то утрачивается стимул к внедрению достижений научно-технического прогресса. Монополия сопротивляется или подавляет технологические достижения.

Монополия означает существование одного продавца на рынке. Продукт, который он продает, не имеет заменителей. Монополию в реальной жизни определить довольно сложно. Концентрация капитала и производства имеет два измерения - абсолютное и относительное. Монополистическая ситуация существенным образом зависит от степени взаимозаменяемости товаров и услуг. Отсюда определенное значение для идентификации монополии имеет показатель перекрестной эластичности спроса. Положительная перекрестная эластичность спроса свидетельствует о том, что товары являются взаимозаменяемыми, а их производители не являются монополистами.

Виды монополии
· Естественная (сформировывая вследствие внешних факторов, таких как технология, природные ресурсы и т.д. например МПС России);

· Монополия основанная на дефферинцированности продукции;

· Научно-техническая (временная монополия для исследования или производства)

· Монопсония(один покупатель)

Особенностью монополии является отсутствие для максимизации прибыли приводить цену к состоянию рыночного равновесия, обычно монополии повышают цену практически бесконтрольно (в зависимости от эластичности спроса) чтобы максимизировать свои доходы.

Антитрестовская (антимонопольная) политика государства направлена на регулирование отношений между участниками рыночного обмена. Она имеет два направления: 1) запрещение или ограничение определенных нежелательных видов делового поведения; 2) формирование конкурентной рыночной структуры, в рамках которой желаемое поведение производителей будет достигаться более или менее автоматически. Эта политика зависит от каждой взятой страны.

При осуществлении антитрестовской политики государство может придерживаться одного из двух походов: 1) объявлять незаконными все соглашения между конкурирующими фирмами по фиксации цен, ограничению объема продаж, разделу рынков безотносительно к возможным результатам. Этот подход связан с правилом per se, согласно которому монополистическая практика является незаконной независимо от того, можно ли доказать её антисоциальный характер; 2) на основе правила целесообразности признавать действия фирм незаконными только тогда, когда предполагаемое действие не только было совершено, но и противоречит общественным интересам. В США предпочитают первый, в Европе - второй. Антитрестовское законодательство встречается с одной дилеммой: следует ли принимать во внимание поведение фирмы на рынке или структуру рынка (антитрестовское законодательство должно способствовать формированию структуры рынка, благоприятной для развития конкуренции).
Билет 8
7. Государственный бюджет и его структура. Бюджетная политика государства. Проблемы регулирования государственного долга.

Бюджет - это роспись государственных доходов и расходов на определенный срок, утвержденная в законодательном порядке. Гос. бюджет представляет собой крупнейший централизованный денежный фонд, аккумулируемый с помощью перераспределения национального дохода и расходуемый государством для осуществления своих функций. Построение бюджета основано на соблюдении определенных принципов, которые были выработаны развитыми странами в начале ХХ в.

1. Принцип единства - сосредоточение в бюджете всех расходов и всех доходов государства. В государстве должна существовать единая бюджетная система, единообразие финансовых документов и бюджетной классификации.

2. Принцип полноты означает, что по каждой статье бюджета учитываются все затраты и все поступления.

3. Принцип реальности предполагает правдивое отражение доходов и расходов государства.

4. Принцип гласности - это обязательное информирование населения об основных расходах и источниках доходов.

Баланс бюджета означает равенство доходов и расходов. Если расходы бюджета превышают доходы, то налицо бюджетный дефицит. Доходная часть бюджета образуется в за счет налогов и государственной собственности.

С помощью бюджета государство решает следующие основные задачи:

а) Решение социальных проблем (40-50% бюджетных ресурсов) Выравнивание доходов, средства на науку, образование

б) Поддержка неконкурентоспособных в условиях частного хозяйствования отраслей - естественных монополий (жел. дороги, метрополитен, жилищно-коммунальное хозяйство)

в) Обеспечение экономической и политической безопасности государства. Внебюджетные фонды - пенсионные, страховые, дорожные.

г) Обслуживанию государственного долга

Одним из источников финансирования государственной деятельности являются правительственные займы и денежные эмиссии.

Дефицит бюджета - это та сумма, на которую в данном году расходы бюджета превосходит его доходы. Причин бюджетного дефицита несколько:

1) спад общественного производства;

2) рост предельных издержек общественного производства;

3) массовый выпуск "пустых" денег;

4) неоправданно "раздутые" социальные программы;

5) возросшие затраты на финансирование ВПК;

6) крупномасштабный оборот "теневого" капитала;

7) огромные непроизводительные расходы, приписки, хищения и т.д.

Покрывается дефицит бюджета либо ужесточением налогообложения, либо государственными займами.

Билет 9
8. Понятие рыночной структуры и ее виды. Совершенная конкуренция, монополистическая конкуренция, олигополия, чистая монополия.

Условия, в которых протекает рыночная конкуренция, как и ряд других процессов, называется рыночной структурой. Она характеризуется рядом черт: число и размер фирм, тип предлагаемого продукта, степень контроля над ценами, условия входа в отрасль и выхода из нее, доступность информации.

Виды рыночных структур по уровню конкуренции:


Совершенная конкуренция:
Множество мелких фирм
Однородная продукция
Свободный вход/выход
Равный доступ к информации


Монополистическая конкуренция
Множество мелких фирм
Разнородная продукция
Свободный вход/выход
Некоторые ограничения доступа к информации


Олигополия
Число фирм невелико, есть крупные
Разнородная или однородная продукция
Возможны отдельные препятствия для входа в отрасль
Некоторые ограничения доступа к информации

Монополия
Одна фирма
Уникальная продукция
Практически невозможно войти
Некоторые ограничения доступа к информации.

Рынок совершенной конкуренции  Условия существования: 

1) неограниченное количество покупателей и продавцов

2) ни один производитель не обладает полной властью над рынком

3) свободный вход/выход производителя на рынок

4) информационная прозрачность

5) однородность товара

На рынке совершенной конкуренции производитель стремится к равенству (предельный доход)=(предельные издержки)=(средние издержки)=(цена) 

Рынок совершенной конкуренции самостабилизируется на основании законов спроса и предложения. Однако есть и отрицательная черта такого рынка - стремление к сиюминутной прибыли тормозит научно-техническое развитие и совершенствование товаров.
Рынок чистой монополии
Обращаясь к монополии как к виду экономической структуры рынка, мы рассматриваем ее как определенный тип экономических отношений, который дает возможность одному из участников этих отношений диктовать свои условия на рынке определенного товара.

Заметим, что в монопольной Рыночной Структуре нарушены все аксиомы рынка совершенной конкуренции

Олигополия. Особенности олигополистического рынка.

Олигополистическая конкуренция.

Несколько предприятий (3-8 шт.)

Жесткая конкуренция, высокий уровень концентрации производства.

Уровень цен поддерживается таким образом, что остается дополнительная мощность, которая используется на инновации

Существенные барьеры входа на рынок:


Все, что уже изобретено уже запатентовано


На рынке нет квалифицированных рабочих (все уже заняты)

Основная особенность олигополистического рынка, как это следует из названия, является обозримость и взаимозависимость субъектов рынка. Любое принятое решение о снижении цены влечет за собой убытки всех фирм, поэтому существует негласная договоренность: не делать резких движений. Одна главная фирма задает уровень цен, другие следуют за ней. Эта негласная картелизация очень опасна и должна контролироваться государством
Рынок чистой монополии

Структура рынка чистой монополии противоречива: чистая монополия представлена как одна из моделей структуры рынка. Между тем монополия отрицает рынок. Есть сознательное регулирование экономических процессов. Опасность монополии состоит в том, что она, устраняя конкуренцию, уничтожает движущую силу развития производства. Манипулируя ценами и объемами производства, она способна присвоить прибыль сверх обычной. Если увеличивать прибыль можно путем сокращения производства и вздувания цен, то утрачивается стимул к внедрению достижений научно-технического прогресса. Монополия сопротивляется или подавляет технологические достижения.

Монополия означает существование одного продавца на рынке. Продукт, который он продает, не имеет заменителей. 

Монополию в реальной жизни определить довольно сложно. Концентрация капитала и производства имеет два измерения - абсолютное и относительное. Монополистическая ситуация существенным образом зависит от степени взаимозаменяемости товаров и услуг. Отсюда определенное значение для идентификации монополии имеет показатель перекрестной эластичности спроса. Положительная перекрестная эластичность спроса свидетельствует о том, что товары являются взаимозаменяемыми, а их производители не являются монополистами.

Для функционирования монополии очень важно предотвращение проникновения новых фирм в данную отрасль. Если производители вынуждены принимать во внимание угрозу вхождения конкурентов, они не являются монополистами.

Значимость потенциальной конкуренции для определения характера структуры рынка подчеркивается теорией состязательных рынков. Смысл этой теории состоит в том, что конкуренция базируется не столько на числе производителей, занятых в отрасли в настоящее время, сколько на количестве реальных и потенциальных производителей.

Количество фирм, функционирующих в отрасли, существенным образом зависит от минимально эффективного масштаба производства. Последний представляет объем выпуска продукции, при котором кривая долгосрочных средних издержек перестает падать. Чем крупнее эффективный масштаб производства по отношению к размерам рынка, тем меньше будет и число фирм в отрасли.

Чтобы максимизировать прибыль, фирма выбирает такой объем производства, при котором предельный доход несколько выше предельного предельных издержекам (MR>MC), чтобы были резервы на случай появления конкурента.

Бывает чистая монополия, естественная монополия (если в некоторых сферах возникновение монополии обусловлено экономическими основаниями), государственная монополия.
Билет 10
9. Разгосударствление и приватизация. Мировая практика и проблемы приватизации в России.

Разгосударствление экономики не означает, что государство перестает играть важную роль в рыночной экономике. Уменьшаются масштабы государственного предпринимательства, но государство остается структурным элементом смешанной экономики, стремясь наилучшим образом приспособиться к рыночным отношениям путем изменения форм своей деятельности. Современный процесс разгосударствления не равнозначен денационализации (изменение собственности гос. предприятий), а последняя не сводится к одной приватизации (переход в частную собственность). Процесс разгосударствления сохраняет государственную собственность и направлен на повышение эффективности функционирования остающихся в государственном секторе предприятий.

Способы разгосударствления:


Прежде всего либерализация рынков. В рамках этого процесса государство отменяет барьеры для доступа на рынок новых конкурентов, стимулирует диверсификацию производства и продаж, в результате чего растет число многопрофильных фирм, чья продукция может поступать на самые разные рынки. То есть всё сводится к тому, что рынки становятся более свободными.


Другой способ разгосударствления - стимулирование создания и расширения сферы деятельности смешанных предприятий. Это достигается с помощью льготного налогообложения или особого режима кредитования.


Ещё один способ - создание для государственных предприятий рыночных условий функционирования. С этой целью государство использует меры, направленные на ликвидацию нерыночной обстановки, в которых находятся государственные предприятия: сокращение государственных субсидий, отказ от списаний банковской задолженности, отмена налоговых льгот. 


Широко используемый способ изменения собственности гос. предприятий - денационализация. При этом собственность гос. предприятий может переходить не только в руки частных лиц, но и к банкам, коллективам гос. предприятий, кооперативам.

Наиболее популярными формами приватизации гос. собственности в развитых странах являются: продажа предприятий непосредственно в частные руки; выкуп акций гос. предприятий менеджерами; продажа акций работникам предприятия; распространение акций предприятия среди населения. Практикуется сдача в аренду и заключение контракта на управление предприятием.

Продажа гос. предприятий в частные руки осуществляется путем организаций аукционов и конкурсных торгов. Аукцион позволяет стать владельцем предприятия физическому  или юридическому лицу, предложившему наибольшую цену.

Одна из  наиболее распространенных форм приватизации - публичная продажа акций населению, при которой гос. предприятие превращается в акционерное общество открытого типа. Приватизация не всегда сопровождалась продажей государственного имущества. Нередко гос. собственность "разбавлялась" частным капиталом, образуя смешанные предприятия.

Для успешного осуществления приватизации в России необходимо создание определенных условий. Прежде всего должны существовать субъекты гос. собственности, то есть учреждения, которые по закону имеют право ею распоряжаться. Первым шагом в этом направлении стало образование Российского фонда федерального имущества.

Билет 12
10. Ценообразование на ресурсы и формирование доходов: прибыль, заработная плата, процент, рента.

В рыночной экономике с одной стороны рассматривается взаимодействие фирмы и домохозяйства с точки зрения производства - продажи продукции. С другой стороны это взаимодействие можно рассмотреть как покупка - продажа имущественных и трудовых ресурсов. Тогда производитель и потребитель меняются местами. Домохозяйства выступают производителем ресурса, формируя предложение, а фирма выступает потребителем ресурса, формируя спрос.

Таким образом издержки фирмы по закупке ресурсов у домохозяйств превращаются в доход домохозяйств (заработная плата, рента и т.д.) 

Особенностями ценообразования на ресурсы является то, что хотя оно и подчиняется закону спроса и предложения, нередко действие этих законов вытесняется практическими мерами государства, профсоюзов или других институтов общества. 

Спрос фирмы на ресурсы является производным спросом от спроса на товары, которые из этого ресурса производятся. В частности никакого спроса на ресурс, из которого можно произвести лишь один товар не обладающий высоким спросом скорее всего не будет, как и на ресурс из которого можно произвести в огромных масштабах товар не имеющий спроса вообще.

Рента и ее формы

Рента - это цена, уплачиваемая за использование земли и других природных ресурсов, 

количество которых ограниченно.

Рента делится на формы:


Абсолютна рента - рента уплачиваемая со всех участков, независимо от их плодородия


Дифференциальная рента I - связана с различным плодородием земельных участков и их эффективностью. При одинаковых затратах ресурсов результаты производства на них будут различны. Дифференциальна эта рента вследствие неодинакового местоположения земельных участков, таким образом транспортные затраты фермеров будит варьироваться

Добавочный доход, на плодородных и лучше расположенных участках присваивается землевладельцу


Дифференциальная рента II - предполагает различную производительность последовательных затрат капитала на одном и том же участке земли, она создается в процессе интенсификации с/х производства. Выигрыш получает сначала фермер, вложивший капитал, но потом при заключении нового арендного договора по истечении срока старого собственник повышает ренту с учетом изменившегося плодородия и присваивает прирост доход.


Рента с земель, не включенных в с/х, - рента с добывающей промышленности и под застройку.


Билет 13

11. Формы и методы конкурентной борьбы.

Совершенная конкуренция. Объемы производства и предложения со стороны отдельных производителей составляют незначительную долю общего выпуска, поэтому одна фирма не может оказывать заметного влияния на рыночную цену, но должна "соглашаться с ценой", принимать ее как заданный параметр. Колебания цены могут быть довольно интенсивными. Существует в сельхоз. продукции.


Несовершенная конкуренция. Это тот рынок, где не выполняется хотя бы одно из условия чистой конкуренции.


Монополистическая конкуренция. Большинство производителей старается убедить покупателя, что их товар является уникальным в данной товарной группе (одежда, обувь, и пр. см рекламу) Фирмы конкурируют продавая дифференцированные товары. Степень дифференциации продукта в какой-то степени определяет степень монополизации рынка. Чем более однородна продукция, тем сильнее конкуренция, и, наоборот. Фирмы имеют власть над значительной частью рынка.


Олигополистическая конкуренция. Когда на рынке несколько крупных фирм, рынок становится обозримым. Поэтому каждая фирма действует в расчете не только на себя, но и на реакцию конкурентов. Каждая фирма влияет на достаточно большой сектор рынка. Кроме того существует негласное соглашение держать цену достаточно высоко, так как снижение цены невыгодно всем продавцам рынка.


Чистая монополия. Никакой конкуренции, один производитель практически диктует свои условия рынку

В области конкуренции ведется антимонопольная политика в тех областях, где это целесообразно. Там же, где сформировались естественные монополии (ж/д, почта, с/х) ведется политика контроля действий монополистов с целью поддержания цен на приемлемом покупателями уровне.

Билет 14

12. Собственность, ее виды. Частная собственность как основа рыночного хозяйства и ее эволюция.

Для самовыражения человека в рыночной экономике, реализации его экономической свободы недостаточно одной собственности, необходимо многообразие её видов. Поэтому кроме индивидуальной частной и акционерной собственности в современной рыночной экономике существует государственная, кооперативная и смешанная собственность. Рыночная экономика представлена многообразием видов собственности. Только при наличии многообразных видов собственности человеку гарантируется свобода выбора места приложения своих сил и способностей. Государство должно поддерживать все формы собственности, защищать интересы всех субъектов, создавая для них с помощью экономических, административных и юридических рычагов равные условия хозяйствования.
Частная собственность представляет собой индивидуальное владение и распоряжение факторами производства, обеспечивающие её субъекту доход, возможность отчуждения объекта собственности и право его передачи по наследству.

Система частной собственности обладает определенными свойствами, которые делают её адекватной рыночной экономике. Это создает стимул для принятия решений максимально учитывать возможные экономические последствия и, во-вторых, задает критерий рациональности экономического поведения - максимальная выгода и минимальные издержки.

Следовательно, чтобы рыночная система приобрела ведущий характер в обществе, должна господствовать система отношений частной собственности. При этом не обязательно, чтобы в частной собственности оказалась большая доля ресурсов общества. В частной собственности должен находиться самый редкий ресурс, то есть тот, который обладает в данный момент наибольшей производительностью.

Частная собственность придает необходимую в условиях рыночного хозяйства с его стихийной динамикой устойчивость экономической среды вокруг отдельного субъекта, что приводит к формированию стабильных ожиданий от его действий. Частная собственность обеспечивает экономическую свободу, независимость экономического поведения и экономическую ответственность производителя.

Первоначально возникла индивидуальная частная собственность, то есть личное владение всем предприятием. Роль индивидуальной частной собственности по-прежнему велика, особенно в сфере услуг.

В современных условиях наряду с индивидуальной частной собственностью активное развитие получила акционерная собственность, где личное владение капиталом заменяется коллективным совладением, хотя остается индивидуальная частная собственность на акции.
Билет 15

13. Сущность и формы заработной платы. Государственное регулирование зарплаты.
В экономической теории есть несколько подходов к определению заработной платы. Классическая школа политической экономии исходила из того, что в основе заработной платы лежит стоимость предметов потребления и услуг, которые необходимы для существования работников. Они считали, что величина заработной платы определяется не только стоимостью предметов потребления и услуг, необходимых для существования работника, но и соотношением спроса и предложения труда. Другое направление в трактовке заработной платы представлено Маршаллом. Он выдвинул два фактора, определяющих заработную плату, - предельная производительность труда (производительность труда добавочного работника) и издержки воспроизводства, обучения и содержания работников. Введена предельная последовательность, так как работники трудятся неодинаково. Это выражается в том, что работники создают предельные продукты разной величины, а поэтому получают разную зарплату.


Предельная производительность труда определяет спрос на него, а издержки воспроизводства, обучения и содержания работников лежат в основе предложения труда. Взаимодействие спроса и предложения труда на рынке и определяет уровень зарплаты.


На рынках рабочей силы цена труда, то есть заработная плата, устанавливается как конкурентное равновесие спроса и предложения по различным категориям работников, по видам работ, по наличию и отсутствию профсоюзов, влияющих на спрос и предложение труда и добивающихся повышение его оплаты для занятой части работников. Заработная плата в системе рыночных цен является особо важной категорией еще и потому, что достигает примерно ? национального дохода развитых стран. Одним из показателей уровня инфляции выступает разрыв между номинальной и реальной заработной платой. Номинальная заработная плата - это сумма денежных выплат, а реальная - определяется уровнем цен на товары и услуги, покупаемые в каждый момент на денежную сумму. Существенные различия в заработной плате могут иметь место при отсутствии конкуренции между сугубо профессиональными группами работников.


Есть различные формы заработной платы: повременная и сдельная. Повременная - оплата за час (единицу времени рабочего) в зависимости от его квалификации. Сдельная - оплата за проделанную работу.

Государство регулирует заработную плату различными методами. Прежде всего государство устанавливает минимальный размер зарплаты. Она служит ориентиром. Этот метод имеет противоречивый характер, так как с одной стороны, минимальная зарплата увеличивает занятость, так как устраняет мотив крупных фирм ограничивать занятость ради снижения издержек. С другой - установление минимальной зарплаты создает определенные трудности. Часть фирм выталкиваются с рынка, так как повышаются издержки производства и фирмы становятся убыточными. В результате рабочие с низкой зарплатой оказываются без работы. Есть двоякость для зарплаты подростков.

Есть ещё один метод регулирования - политика доходов, то есть регулирование цен, прибылей и зарплаты. Заморозив уровень зарплаты, правительство одновременно запрещает фирмам повышение цен на их продукцию, тем самым ограничивая рост прибылей. Политика доходов применяется как антиинфляционная  мера. Пределы её использования ограничены не только во времени. Она оправдана в экономике, где недоиспользуются ресурсы. Есть поддержание пропорции зарплаты и доплаты.

Билет 16

14. Деньги и их функции. Спрос и предложение денег.

Большинство экономистов, занимающихся вопросами теории денег, выводят их сущность из выполняемых деньгами функций и констатируют, что деньгами может быть все, что признается людьми за деньги и выполняет их функции. 

Есть три основные функции денег: средство обращения, средство сохранения богатства, мера стоимости.

Первоначально в положении денег оказывались товары, имевшие устойчивый повседневный спрос и широкое хождение именно в силу их признаваемой полезности. Затем выяснилось, что хотя деньгами может быть все, что угодно, но материал для денег должен отвечать требованиям:

1) износостойкость; 

2) портативность; 

3) стабильность; 

4) однородность; 

5) делимость; 

6) узнаваемость. 

Драгоценные металлы соответствовали этим требованиям, поэтому они и стали сначала деньгами. Далее появилась идея об удешевлении денежного материала. Так появились деньги.

Первый вид бумажных денег - казначейские векселя, которые являются обязательством государственной власти. Второй - банкнота, или вексель на банкира, долговое обязательство банка. В обращении банкноты выступают реальными деньгами, выполняя все их функции. Эмиссия банкнот постепенно сосредотачивалась в центральном или особых эмиссионных банках.

Бумажные деньги прошли несколько этапов в своем развитии. Раньше деньги тесно были связаны с драгоценными металлами, но это отошло позже.

Кредитная система - это совокупность кредитно-финансовых учреждений, создающих, аккумулирующих и предоставляющих денежные средства на условиях срочности, платности и возвратности. Кредитная система складывается из банковской системы и совокупности небанковских банков, то есть небанковских кредитно-финансовых институтов, способных аккумулировать временно свободные средства и размещать их с помощью кредита (инвестиционные, финансовые и страховые компании).

В странах рыночной экономики применяются различные группировки денег. Они называются денежными агрегатами и служат альтернативными измерителями денежной массы в обращении. Известны следующие агрегаты (параметры): М1 - наличные деньги, счета до востребования,  другие денежные вклады, дорожные чеки, иногда - кредитные карточки; М2 - состоит из М1 плюс срочные вклады небольших размеров и другие легко ликвидные сбережения (то есть которые легко обратимы в наличные деньги); М3 - состоит из М2 плюс срочные вклады крупных размеров. Бывает ещё L - состоит из М3 плюс большая часть ценных бумаг, имеющих 18-месячный срок погашения. Они являются самыми широкими.

Билет 17

Рынок природных ресурсов. Рента.
Рынок природных ресурсов (земли) также специфичен. Вследствие фиксированности площади земельных угодий природой предложение земли характеризуется в общественном масштабе совершенной неэластичностью, хотя для конкретного пользователя землей дело обстоит иначе: предложение земли обладает определенной эластичностью, так как пользователь имеет возможность увеличить имеющуюся у него земельную площадь за счет конкурентов.

Ограниченность предложения земельных ресурсов усиливается закрепленностью земли в собственность. В то же время спрос на земельные ресурсы устойчиво выше предложения из-за: а) роста потребности в сельхоз. Продукции и продукции полезных ископаемых; б) роста неземледельческого населения в условиях урбанизации. В результате спрос на земельные ресурсы устойчиво выше предложения.

В условиях, когда предложение земли совершенно неэластично (по цене), доход, полученный посредством любого производства, выступает в виде чистой экономической ренты. Такая характеристика дохода означает, что данный фактор производства не имеет альтернативной стоимости, поэтому любой доход здесь оказывается экономической рентой.

С чистой экономической рентой связано понятие цена земли. Когда земля приобретается в собственность, ее цена, как и все прочие цены, определяется спросом и предложением. Рыночная цена земли есть капитализированная рента, то есть она равна сумме всех будущих арендных платежей, которые, как ожидается, способен принести конкретный земельный участок.

Земельные участки приносят не равные доходы, а напротив, они обнаруживают разную величину производительности, разную ренту. Если земельные участки ранжируются по степени их производительности, то образуется дифференциальная рента, которая представляет доход, полученный за счет использования более производительных ресурсов.

Все сказанное относится к земельным участкам, характеристики которых делают их воспроизводимыми, то есть при правильной системе мероприятий участок может давать хорошие результата каждый год. Но определенные природные ресурсы являются невоспроизводимыми, то есть рано или поздно месторождения иссякнут, и темпы добычи природных ресурсов на них будут падать. Для них существует две возможности их использования: либо немедленное потребление, либо их консервация. Последнее означает более выгодное использование их в будущем из-за истощения запасов этих ресурсов. Оптимальное использование невоспроизводимых ресурсов предполагает корректировку и баланс плюсов и минусов их немедленного потребления.

На рынках происходит перераспределение невоспроизводимых природных ресурсов, а сам рынок природных ресурсов содержит в себе механизм их консервации.

Билет 18
15. Закон спроса и предложения. Цена рыночного равновесия.

Ценообразование на рынке складывается в зависимости от спроса и предложения — важнейших экономических рычагов рыночной экономики.

Спрос — это потребность в товарах и услугах, обеспеченная необходимыми денежными и другими платежными средствами. Спрос определяет, что покупать на рынке и в каком количестве; на стороне спроса — деньги. На рынке покупатели (потребители) хотят купить товар и удовлетворить свою потребность. Спрос покупателей на определенный товар зависит от множества факторов: денежного дохода и роста населения, от размера рынка, льгот потребителю, субъективных вкусов потребителей, наличия товаров-субститутов (товаров-заменителей) и др. Но главным фактором, определяющим спрос, является цена (покупатели всегда хотят купить товар дешевле, а продавцы — продать дороже). Покупатель предлагает цену спроса — предельно максимальную цену, за которую он согласен купить товар. Выше эта цена подняться не может, так как у покупателя нет больше денег. Следовательно, при неизменности всех других факторов у покупателя существует определенное соотношение между рыночной ценой товара и величиной спроса на него. Это отношение называется кривой спроса.

Если цены растут, то спрос уменьшается.

Предложение — это количество товаров и услуг, которое производитель желает продать на рынке. Предложение показывает, какая и в каком количестве произведена продукция, которую производитель желает продать на рынке. На стороне предложения — товары. На предложение товаров могут влиять технический прогресс, монопольное положение производителя, движение цен на другие товары и др. Важнейшими факторами, воздействующими на предложение товара, являются цены на этот товар и издержки его производства. Как связано предложение с ценой? Производители стремятся продать товар подороже. Продавцы назначают на свой товар предельно минимальную цену, так как более низкая цена сделает их производство нерентабельным. Соотношение между рыночными ценами предложения и количеством товаров называется кривей предложения. По мере повышения цены предложения возрастает число продавцов (производителей) и объем предложения на рынке (S). Итак, кривые спроса и предложения указывают, какое количество товара конкурирующие потребители и производители готовы покупать и продавать в зависимости от цены, которую они платят и получают.

Механизм спроса и предложения. Если государство не вмешивается в рыночный механизм, т. е. не вводит контроль за ценами, то спрос и предложение на конкурентном рынке придут в равновесие и установятся рыночная цена товара и его общий объем производства. Равновесие возникает при таких ценах и при таких количествах товаров, при которых конкурентные силы сбалансированы, т. е. когда количество товаров, которое хотят купить покупатели, соответствует количеству товаров, которое продавцы хотят продать. В результате образуется равновесная цена — цена такого уровня, когда объем предложения соответствует объему спроса. Колебания спроса и предложения изменяют равновесную цену и равновесное количество товаров на рынке. Это выражается в следующем:

-увеличение спроса вызывает рост как равновесной цены, так и равновесного количества товара;

-уменьшение спроса приводит к падению равновесной цены и равновесного количества товара;

-рост предложения товара вызывает уменьшение равновесной цены и увеличение равновесного количества товара;

-сокращение предложения ведет к увеличению равновесной цены и уменьшению равновесного количества товара.

Таким образом, на рынке спрос и предложение не всегда уравновешены, но рынок тяготеет к равновесию. В рыночной экономике действует закон спроса и предложения, согласно которому любое изменение спроса и предложения автоматически включает стихийный механизм поиска равновесных цен, т. е. равновесия производства и потребления, что и создает сбалансированность экономики.

Билет 19

16. Цикличность рыночной экономики. Экономический цикл и его фазы.

Для рыночной экономики характерны периоды преимущественно экстенсивного и преимущественно интенсивного типов экономического роста. В основе такого чередования лежит прежде всего цикличность экономического движения, то есть  непрерывные колебания рыночной экономики, когда рост производства сменяется спадом, повышение деловой активности - понижением. Цикл является постоянной динамической характеристикой рыночной экономики. Экономический цикл - это форма движения и развития рыночной экономики. Есть разные виды циклов: 3-4 года(циклы Китчина), 10 лет (циклы Маркса), 15-20 лет (циклы Кузнеца), 40-60 лет (циклы Кондратьева).

Основу экономического цикла составляет периодически возникающие экономические кризисы. Движение производства от одного эконом. кризиса до начала другого - это экономический цикл. Он включает 4 фазы: кризис, депрессия, оживление и подъем. В первой заключены основные черты цикла. С кризисом кончается один период развития и начинается новый. Без кризиса не было бы цикла, а периодическое повторение кризиса придает рыночной экономике циклический характер.

" кризис созревает в фазах оживления и подъема (денег у народа становится слишком много в итоге перепроизводство. Прим. Перца). На смену кризиса приходит фаза депрессии. В кризисе создаются условия для интенсификации экономики. В ходе депрессии эти условия закрепляются и начинается период интенсивного развития, который охватывает следующую фазу - оживление. В конце фазы оживления стимулы опять обновления исчерпываются. И следующая фаза цикла -  подъем - снова начинается экстенсивное развитие.

Причина циклического характера развития экономики кроется в конфликте условий производства и условий реализации, в противоречии между производством, стремящимся к расширению, и не успевающим за ним ростом платежеспособного спроса. Цикличность как форма движения рыночной экономики имеет своим эпицентром кризис, в котором обнаруживается и предел, и импульс роста экономики.

Государственная политика заключается в противодействии циклическому движению экономики, в результате чего снижается амплитуда колебания. Тогда кризисы проходят значительно более гладко и наносят меньше ущерба экономике.

Билет 20

17. Кредитно-денежная политика государства.

Еще одним инструментом косвенного воздействия государства на экономику является кредитно-денежная политика. Она основана на деятельности банков. 

Государственная кредитно-денежная политика осуществляется центральным банком. Его основная функция - создание таких условий, при которых кредитная система была бы устойчивой и эффективно функционировала в интересах экономического роста. 

Основными направлениями государственной кредитно-денежной политики являются: 

изменение учетной ставки центрального банка; 

изменение норм обязательных резервов; 

операции на открытом рынке.


Изменение учетной ставки направлена на изменение объема ссуд частных банков и центрального банка. Ее смысл состоит в том, что, меняя уровень ставки процента по кредитам, выдаваемым частным банкам, центральный банк тем самым ограничивает кредитную экспансию частных банков, так как если ограничиваются возможности получения ссуд частными банками, то ограничиваются и кредиты самих частных банков. Государство повышает процентную ставку в период бурного экономического роста с целью ослабления "перегрева" экономики. Удорожание кредита и ограничение притока денег в кредитную систему именуется политикой "дорогих денег".


Изменение норм обязательных резервов. Частные банки держат свои резервы на счетах центрального банка. Объем обязательных резервов устанавливается в процентном соотношении к видам вкладов. Чем более краткосрочным и наиболее ликвидным является вклад, тем больше общая норма обязательных резервов. Установление нормы обязательных резервов основывается на периодических отчетах частных банков центральному о среднесуточных рамках их вкладов. Нормы пересматриваются 2 раза в год. Смысл регулирования норм обязательных резервов состоит в урегулировании объемов банковских кредитов. Увеличивая норму обязательных резервов, центральный банк ограничивает использование средств, хранящихся на его счетах в виде кредитных ресурсов. При уменьшении - высвобождаются средства для расширения кредитов.


Операции на открытом рынке являются более гибкой системой регулирования норм банковских резервов. Они сводятся к купле-продажи за наличные деньги ценных бумаг и уменьшению или увеличению банковских резервов

Билет 21

18. Рынок и его механизм. Позитивные и негативные стороны рыночного механизма.

Рыночный механизм потребительского рынка представляет сложную систему из:

· объектов рынка (товары, услуги, деньги)

· субъектов рынка (продавцы, покупатели, посредники, органы государственной власти)

· предпринимательской силы

· связей между субъектами (кооперация, конкуренция)

· ценового механизма (механизма формирования потребительских цен и распределения экономических ресурсов)

· средств принятия согласованных решений (переговоры, контракты, сделки, социологические исследования)

· информации о решениях принимаемых на рынке потребителями, производителями, государством)

Объектом рынка являются товары потребительского назначения, для удовлетворения потребностей индивидуумов, семей, коллективов, реализу​емые через различные виды торговли. Объектом рынка также являются деньги (в любой форме).

Субъекты рынка - это люди, организации, выступающие в качестве индивидуальных и коллективных субъектов, рыночного хозяйства.

Существуют следующие виды субъектов рынка:

1. Домашнее хозяйство - это экономическая единица в составе одного или нескольких человек. Она обеспечивает производство и воспроизвод​ство человеческого капитала. Она самостоятельно принимает решения на потребительском рынке. Она является собственником какого-либо фактора производства (земля, капитал, рабочая сила). Стремится максимально удовлетворить свои потребности. Домохозяйством, кроме семей,могут называться и организации, которые занимаются производством (церковь, правсоюз, партия).

2. Банк - это особая, финансово-кредитная организация, которая на потребительском рынке регулирует движение денежной массы, необходимой для нормального функционирования рынка.

3. Государство - на потребительском рынке, оно представлено правительственными учереждениями, которые осуществляют политическую и юри​дическую власть, в целях осуществления общественных потребностей. Государство является императивным субъектом рынка, его распоряже​ния обязательны для всех остальных.

4. Предприятие - это экономическая единица которая:  - использует факторы производства для изготовления продукции с целью ее продажи;

· стремится к увеличению прибыли;

· самостоятельно принимает решения;

Предприниматель на рынке способствует решению следующих задач:

- увеличение числа рабочих мест

- внедрение в производство НТП

- способствует разработки и внедрению новых технологий

- способствует созданию новых товаров и услуг

- способствует улучшению социального положения общества

- способствует решению экологических проблем 

Билет 22

19. Монополизм и его основные формы. Источники и пределы монополизации рынка.

Структура рынка чистой монополии противоречива: чистая монополия представлена как одна из моделей структуры рынка. Между тем монополия отрицает рынок. Есть сознательное регулирование экономических процессов. Опасность монополии состоит в том, что она, устраняя конкуренцию, уничтожает движущую силу развития производства. Манипулируя ценами и объемами производства, она способна присвоить прибыль сверх обычной. Если увеличивать прибыль можно путем сокращения производства и вздувания цен, то утрачивается стимул к внедрению достижений научно-технического прогресса. Монополия сопротивляется или подавляет технологические достижения.

Монополия означает существование одного продавца на рынке. Продукт, который он продает, не имеет заменителей. Монополию в реальной жизни определить довольно сложно. Концентрация капитала и производства имеет два измерения - абсолютное и относительное. Монополистическая ситуация существенным образом зависит от степени взаимозаменяемости товаров и услуг. Отсюда определенное значение для идентификации монополии имеет показатель перекрестной эластичности спроса. Положительная перекрестная эластичность спроса свидетельствует о том, что товары являются взаимозаменяемыми, а их производители не являются монополистами.

Виды монополии - естественная (сформировывая вследствие внешних факторов, таких как технология, природные ресурсы и т.д. например МПС России), искусственная (сформировавшаяся вследствие сговора фирм, или вытеснения одной фирмой других, например Microsoft)

Особенностью монополии является отсутствие для максимизации прибыли приводить цену к состоянию рыночного равновесия, обычно монополии повышают цену практически бесконтрольно (в зависимости от эластичности спроса) чтобы максимизировать свои доходы.

Антитрестовская (антимонопольная) политика государства направлена на регулирование отношений между участниками рыночного обмена. Она имеет два направления: 1) запрещение или ограничение определенных нежелательных видов делового поведения; 2) формирование конкурентной рыночной структуры, в рамках которой желаемое поведение производителей будет достигаться более или менее автоматически. Эта политика зависит от каждой взятой страны.

При осуществлении антитрестовской политики государство может придерживаться одного из двух 

походов: 1) объявлять незаконными все соглашения между конкурирующими фирмами по фиксации цен, ограничению объема продаж, разделу рынков безотносительно к возможным результатам. Этот подход связан с правилом per se, согласно которому монополистическая практика является незаконной независимо от того, можно ли доказать её антисоциальный характер; 2) на основе правила целесообразности признавать действия фирм незаконными только тогда, когда предполагаемое действие не только было совершено, но и противоречит общественным интересам. В США предпочитают первый, в Европе - второй. Антитрестовское законодательство встречается с одной дилеммой: следует ли принимать во внимание поведение фирмы на рынке или структуру рынка (антитрестовское законодательство должно способствовать формированию структуры рынка, благоприятной для развития конкуренции).

Билет 23

20. Акционерное общество: принципы создания и функционирования.
Акционерное общество - форма предпринимательства, средства которого образуются путем объединения вкладов через выпуск и продажу акций. 

Члены АО несут ответственность, ограниченную их вкладами. Его черты: статус юридического лица; ответственность по обязательствам всем имуществом; обособление имущества АО от имущества отдельных акционеров; наличие уставного капитала, разделенного на определенное число акций. Есть 2-х (обще собрание и правление) и 3-х звеньевые (то же + наблюдательский совет) структуры.

АО имеет уставной капитал, так называемый Акционерный капитал, который представляет собой определенную сумму денег, состоящую из взносов акционеров за членство в АО. Размер уставного капитала определяется учредителями АО. АО несет ответственность за всё имущество. Уставный капитал образуется двумя путями: через публичную подписку на акции и через распределение акций среди учредителей. 

В первом случае - открытое АО, во втором - закрытое. Уставный капитал может изменяться за счет увеличения числа акций или снижения номинальной стоимости.

Акция - это ценная бумага, удостоверяющая участие в АО и позволяющая получать долю в его прибыли Доход на акцию - дивиденд. Цена, по которой продаются и покупаются акции - курс акций 


(курс)=(дивиденд)/(банковский процент)*100  


 Учредительская прибыль - это разница между курсовой стоимостью акций и величиной капитала, действительно вложенного в АО.

Есть именные акции (закрепляется за определенным лицом посредством занесения в книгу АО) и акции на предъявителя (принадлежат её фактическому владельцу и не закрепляются за конкретным лицом). Есть простые (позволяют их владельцам получать дивиденд) и привилегированные (фиксированный дивиденд и выплата в первую очередь) акции. Количество акций, позволяющее управлять АО - контрольный пакет. 

Облигация - ценная бумага, дающая её владельцу право на получение фиксированного процента.

Главным преимуществом АО является возможность мобилизации денежных ресурсов через выпуск акций. (Взяли деньги "сволочи" и назад фиг отдадут. Прим. Перца).

АО является оптимальной формой для крупных предприятий с долгосрочными целями предпринимательства.

Билет 24

21. Налоги: содержание и виды. Основные направления налоговой политики.

Важнейшую часть доходов гос. бюджета составляют налоги. 

Налоги - это обязательные платежи физических и юридических лиц, взимаемые государством. 

Налоги выполняют две функции: фискальную (то есть с их помощью образуется гос. денежные фонды, создающие условия для функционирования гос-ва) и экономическую (то есть их использование для воздействия на экономику, прежде всего через перераспределение национального дохода). 

Виды налогов:

1. Прямые - взимаются непосредственно с налогоплательщика (подоходный налог с физических лиц, налог на прибыль корпораций, налог на имущество)

2. Косвенные - взимаются с налогоплательщика через включение налога в цену производителем (налог на добавленную стоимость, акцизы (добавочная цена определенных видов товаров), экспортно-импортные пошлины, налог с объема продаж.

3. Государственными - действующие на всей территории государства

4. Местными - действующие на данной территории

Замечание: косвенные налоги легче подсчитывать, изымать.

Налоговая система в странах с развитой рыночной экономикой характеризуется: прогрессивным характером налогообложения, частыми изменениями ставок в зависимости от экономической конъюнктуры в стране, наличием разнообразных налоговых льгот и скидок, определением начальных сумм, не облагаемых налогом. В современной рыночной экономике основными налогами считаются: подоходный, налог на прибыль предприятий, косвенные налоги и взносы на соц. страхование. Косвенные налоги - это надбавка к ценам и тарифам. Они распространяются на ограниченный круг торговых и производственных предприятий. Главная цель косвенных налогов - увеличение доходов гос. бюджета.

Важнейшим инструментом бюджетной политики является налоговая система. Ни одна из проблем перехода к рыночной экономике в России не является столь сложной и запутанной, как проблема налоговых отношений. Она связана с формированием финансовых ресурсов на разных уровнях.

Фундамент новой налоговой системы России был заложен в результате реформы 92 г. Смысл этих преобразований сводился к замене некоторых действовавших налогов, созданию равных условий деятельности для всех видов хозяйств независимо от форм собственности, превращению налогов в стимул производственной деятельности. В то же время налоговая система призвана препятствовать тем экономическим действиям, в которых общество не заинтересовано.

Налог на прибыль предприятий взимался по ставке 38%. Был ряд налоговых льгот. НДС введен вместо налога с оборота и налога с продаж 20%. Акцизы на продовольственные товары - 43%. Налог на имущество - 2%. Налог с физических лиц (подоходный налог) - по четырем ставкам 12, 20, 30,40%.

Налоговая реформа 92 г. отражала условия функционирования отечественной экономики того периода. Она объективно соответствовала условиям высокой инфляции; не смогла повлиять на практику взимания налогов; недостаток налоговой системы России - усложненность; она не способствует эффективному функционированию налоговой системы.

Билет 25
22. Предпринимательство. Его сущность и формы. Проблемы развития предпринимательства в России.

Предпринимательство - этот инициативная, самостоятельная деятельность лиц или предприятия, направленная на получение прибыли или личного дохода, осуществляемая под свою ответственность. Кроме этого П - этого организация полезной производственной деятельности, направленной на производство товаров или оказание услуг.

Основу предпринимательской деятельности составляет та или иная форма собственности: частная, акционерная, государственная.

Субъектами Предпринимательства являются физические лица, фирмы, государственные институты. Предприниматель берет на себя инициативу соединения ресурсов земли, труда и капитала в единый процесс производства товара и услуги, который обещает быть прибыльным делом. Наемные работники свой деловой интерес реализуют через выполнение должностных обязательств в предпринимательской фирме на контрактной основе. Государственные структуры являются равноправными партнерами других участников деловых отношений, если они непосредственно выходят на рынок с деловыми предложениями, В основе делового интереса государства лежит осуществление приоритетных общегосударственных научно-технических и научно-производственных программ.

Есть индивидуальное предпринимательство, которое направлено на получение личного дохода и прибыли. В коллективном предпринимательстве хозяйственные операции осуществляются коллективным субъектом.

Существует много форм организации предпринимательской деятельности. Какую из них избрать, зависит от множества факторов: сферы деятельности, финансовых возможностей и др. Рассмотрим их типы.


Полное товарищество представляет собой форму организации предприятия, основанную на личном участии собственников в его управлении. Для него характерны: неограниченная ответственность по обязательствам товарищества всех его членов; совместная собственность членов; неустойчивость организационной структуры. Главный отличительный признак заключается в том, что члены товарищества несут совместную и раздельную ответственность. Здесь те же преимущества, что и у индивидуального предпринимательства: гибкость, уплата налога с индивидуального дохода участников, свобода маневров.


Товарищество с ограниченной ответственностью - это такая форма организации предприятия, при которой его участники вносят определенный взнос в уставный капитал и несут ограниченную ответственность в пределах своих вкладов. Основные черты: ответственность по своим обязательствам всем имуществом, вкладчики же несут ответственность только в пределах взноса; статус юридического лица; регулирование деятельности со стороны государства, как правило, по соответствующим нормам акционерного законодательства. Но здесь создается паевой капитал; предприятия более мобильные, чем акционерные; паевые свидетельства не являются ценными бумагами. Здесь ограничивается риск величиной взноса в паевой капитал.


Коммандитное товарищество представляет собой форму организации предприятия, в которой сочетается ограниченная и неограниченная ответственность. Есть два типа участников - коммандисты (отвечают по обязательствам товарищества в пределах своих взносов) и полные товарищи (отвечающие всем имуществом).

Формирование конкурентной среды предпринимательства.

Для формирования конкурентной среды предпринимательства необходимо формирование правовых институтов рынка, в частности предприниматель обязан соблюдать правила контракта и быть наказан в случае невыполнения этих правил. В российском обществе сформировался образ предпринимателя, который скоре отражает образ дельца, человека добивающегося получения прибыли не совсем честным путем. Тогда как на самом деле предприниматель должен "играть по правилам" рыночной экономики, проявляя свою предпринимательскую способность только в рамках этих правил.
Билет 26

23. Безработица и ее виды. Социально-экономические последствия безработицы.
Безработные - это граждане, способные и желающие трудится, иметь рабочее место, дающее право на получение дохода. К безработным не относятся лица, не способные трудиться. Трудоспособные, но не претендующие на рабочее место не учитываются. Бывает полная или частичная безработица.

Безработица измеряется нормой безработицы.

Норма рассчитывается так:   (количество безработных)/(рабочая сила) или  (количество безработных)/(самодеятельное население).

Причины безработицы:

Субъективная  причина безработицы - человек не хочет работать за данную заработную плату.

Объективно -  спрос на рабочую силу меньше предложения

В соответствии с классической теорией - рост населения в геометрической прогрессии а рост богатства -- в арифметической.

В соответствии с неоклассической теорией - неумелое вмешательство государства

Формы безработицы: фрикционная (вызывается несовершенством в техническом функционировании труда, отсутствием информации о наличии рабочих мест. Во время поиска работы); структурная (связана с нехваткой того или иного материального ресурса, с невозможностью найти работу вследствие каких-либо особенностей например - с целью повышения квалификации); технологическая (возникает в результате замены людей машинами); скрытая (характерна для сельского хозяйства, где излишние работники используются производстве, в действительности требующем меньшего количества рабочей силы); сезонная (обусловлена колебаниями в объеме производства определенных отраслей в зависимости от времени года); циклическая (связана с колебаниями объема ВНП).

Фрикционная и структурная безработица называются естественная безработица, она неизбежна.

Полная занятость - это состояние, при котором совокупная занятость является неэластичной, то есть не реагирует на увеличение эффективного спроса.

Социально-экономические последствия безработицы.

В результате безработицы растет уровень преступности

Закон Онкена: если фактический уровень безработицы повысился на 1% общество недобирает 2-3% ВНП

Билет 27

24. Мировой рынок. Международная торговля и эффективность национальной экономики.

Мировой рынок характеризуется отношениями купли-продажи, складывающимися между национальными хозяйствами. При этом продаваться и покупаться могут товары и услуги, рабочая сила, капиталы, технология, валюта. Мировой рынок товаров и услуг представляет собой совокупность национальных рынков. Однако объемы товарооборота на мировом рынке меньше, чем сумма товарооборотов всех национальных рынков. Каждый национальный рынок является составной частью мирового рынка только в той мере, в какой товарные потоки связаны с международным разделением труда, валютными отношениями.

Прирост мирового ВВП (валовый внутренний продукт) неизменно уступает приросту мирового экспорта. Это свидетельствует о том, что объем мирового экспорта увеличивается более интенсивно, чем оборот товаров в национальных границах. Из этого следует, что степень  интернационализации производства все более повышается; растущий спрос на товары, предъявляемый мировым рынком, существенным образом стимулирует рост национального производства.

К числу важнейших форм мировых экономических отношений относятся: 1) международная торговля товарами и услугами; 2) движение капиталов и зарубежных инвестиций; 3) миграция рабочей силы; 4) межстрановая кооперация производства; 5) обмен в области науки и техники; 6) валютно-кредитные отношения.

Мирохозяйственные связи берут свое начало в мировой торговле, которая прошла путь от единичных внешнеторговых сделок до долгосрочного крупномасштабного торгово-экономического сотрудничества, когда поставки осуществляются в рамках производственной кооперации международными корпорациями. Внешнеторговый обмен товарами - важнейшая составная часть мировых эконом. отношений. Показатели, характеризующие внешнеторговые оборот, такие, как экспортная квота (отношение стоимости экспорта к стоимости ВВП), объем экспорта на душу населения и др.

Мировой рынок на основе острой конкурентной борьбы определяет в конечном счете структуру и объем производства и экспорта, степень развития международного разделения труда, то есть экономические отношения во всемирном сообществе складываются во многом именно под воздействием рынка.

Бурный рост мирохозяйственных связей приходится на период, когда возрастает  мобильность факторов производства - капитал перерастает национальные границы, усиливается миграция рабочей силы, ускоряются процессы формирования международного разделения труда.

Следует заметить что со второй половины 20го века потоки капитала направляются из одних развитых стран в другие развитые страны. Если сделка заключается между странами с разным уровнем развития экономики, прибыль распределяется неоднородно, в основном уходит более развитой стране. Пример - Германия, экспорт 400млрд $, импорт 400млрд $ --> двойная выгода. Таким образом 1 млрд - 80% мирового ВНП, тогда как 2 млрд на грани вымирания. Развитые страны выкачивают из развивающихся и так низкий доход. В частности Россия превратилась в сырьевой придаток запада, торговля сырьем не имеет стратегического смысла, так как ставит в сильную зависимость.

Внешняя торговля - лицо экономики.

Билет 28

25. Основные направления и инструменты государственного регулирования экономики.

Государственное регулирование рыночно экономики

1. Цели и инструменты гос. Регулирования экономики.
2. Бюджетно-налоговая политика государства

3. Государственный долг и его воздействие на рыночную экономику

Государство воздействует на

- производство

- сферы экономики, следовательно оно выступает не только как собственник, но и как инвестор.

Действие государства постоянно. Оно имеет очень много средств и методов: экономические, организационные, правовые и юридические, административные и т. п. 

Цель государственного регулирования экономики

1. Макроэкономическая стабильность

2. Экономический рост

3. Защита рыночной экономики

Всегда есть и теоритическая и экономическая база. Гос. Мероприятия можно рассматривать с точки зрения налогов.

Саамы важным методом в регулировании экономики государством являются
Бюджетно-налоговые и кредитно-денежные рычаги  данные методы самые важные, т.к. с их помощью гос-во формирует финансовую базу. 
Бюджет предствляет собой денежный доход гос-ва, который нах-ся в руках гос-ва и оно им определяется.

Самый важной проблемой для государства является правильное построение своего бюджета. Го-во опирается на

1. принцип единства ( в бюджете сосредоточены все расходы и доходы, на основе этого строиться единая бюджетная система и фин. Документация)

2. принцип полноты, т.е. в бюджете учитываются все доходы и расходы

3. принцип реальности, правдивое отражение расходов и доходов государства

4. принцип гласности, все доходы и расходы известны народу

Налоги с населения – главный источник формирования бюджета
- налоги признак свободы, а не рабства.

Основные расходы это вооружение, содержание гос. аппарата, выплата процентов по гос. долгу, финансирование инфраструктуры.

Налоговая ситема это совокупность совокупность организационно-правовых норм и методов облажения

А) налогообложение носит прогрессивный характер, чем больше доход, тем больше налог

Б) частное изменение ставок налогов зависит от конъюнктуры рынка

В) налоговая ситема содержит разные налоговые льготы и скидки

Г) определяет начальные суммы, которые не облагаются налогом.

Государство использует налоговую систему, воздействуя разными инструментами: налоговые льготы, их разновидность представляют собой 
А) налоговые кредиты.

Налоговый кредит - вычит из налоговых обязательств

Существует политика ускоренной амартизации, позволяющая спасти капитал от морального износа и быстрой его накопить. 
Б) Манипулирование ставками налогообложения

В кризис их ( и дают стимул предприятию.

Гос. долг – это правительственные займы, которые делает гос-во в качестве источника финансирования.

Гос. долг имеет двойственное влияние- дифицитное, финансовое.

Он имеет также двойственную природу и по разному влияет на экономику. Он является стабилизатором и дестабилизатором. 

Билет 29

26. Государственный сектор в экономике. Экономические границы и функции государственного сектора.

Рыночная экономика функционирует на основе конкурентного рынка. Но рыночный механизм не решает всех вопросов рыночного хозяйства. Есть немало социально-экономических проблем, неподвластных рынку. Ими занимается государство. Необходимость в деятельности государства вызывалась потребностями развития самой рыночной системы, обнаруживающей и плюсы, и минусы своего функционирования. Доходы распределяются только по результатам конкуренции; отсюда высокие и низкие доходы, банкротство. Но это распределение не затрагивает занятых в фундаментальной науки, в управлении, в образовании.

Экономические функции государства определялись потребностями нормального функционирования рыночной экономики, обеспечения конкуренции и частичного предпринимательства. Функции государства развивались в двух направлениях: поддержание и облегчение функционирования рыночного механизма; усиление и модификация рыночной системы в соответствии с изменением условий развития.

Функции государства по поддержанию рыночного механизма состоят в следующем: обеспечение правовой базы рыночной экономики и защиты от конкуренции.

Функции государства по усилению рыночного механизма выражаются:

А) в перераспределительной политике;

Б) в макроэкономическом регулировании экономики с целью ее стабилизации. Осуществляется контроль за уровнем занятости, инфляции, стимулирует экономический рост;

В) в проведении эффективной внешнеэкономической политики.

Государство как субъект должно осуществлять свои функции осторожно, чтобы в рыночном механизме не было сбоев. Оно должно постоянно контролировать результаты регулирования и своевременно принимать меры для погашения негативных последствий. Государство интегрируется в рыночное хозяйство. Появляется смешанная система, характеризующая динамизмом рыночной экономики, ее социальной ориентацией, направляемой государством.

В государственной собственности субъектом отношений присвоения, распоряжения и контроля выступает государство. Гос. собственность возникает двумя путями. Первый - когда государство строит новые предприятия за счет средств бюджета; второй - когда государство осуществляет полную или частичную национализацию, приобретая акции частных предприятий.

В итоге гос. собственность реализуется по следующим каналам:

- создание за счет средств гос. бюджета малоприбыльных предприятий инфраструктуры, необходимые для функционирования всей экономики;

- развитие некоторых капитальных отраслей, связанных с научно-техническим прогрессом;

- национализация убыточных предприятий.

Государственные предприятия отличаются от частных предприятий тем, что они, как правило, зависимы от государственных структур. Поэтому в их деятельности просматриваются двойственность - нацеленность не только на рыночные, но и на нерыночные мотивы (так как государственные предприятие обладают меньшей конкурентоспособностью, чем частные). У гос. предприятий нет обязательств перед другими предприятиями, им не грозит банкротство. Гос. предприятия пользуются финансовыми льготами.
Билет 30

27. Издержки производства, их виды. Проблема минимизации издержек производства.


Издержки производства - это выраженные в денежной форме затраты фирмы, связанные с приобретением факторов производства и их использованием.

Виды издержек:


Бухгалтерские издержки - включают следующие статьи расходов: амортизация, материальные затраты, затраты на оплату труда, отчисления на социальное страхование.


Экономические издержки - отличаются от бухгалтерских тем, что выражают разные варианты использования средств фирмы.

Экономический подход к определению издержек производства позволяет раскрыть их состав, разное участие структурных элементов в увеличении объема выпуска товаров.

В краткосрочном периоде издержки производства могут быть разделены на постоянные и переменные:


Постоянные издержки - это денежные затраты на ресурсы, составляющие постоянные факторы производства. Их величина не зависит от объема производства. Они состоят из затрат на эксплуатацию зданий, оборудования, аренду и пр. Они $ даже тогда, когда фирма ничего не производит. Это невозвратные издержки, создающие основу для возникновения убытков фирмы.


Переменные издержки - это денежные затраты на ресурсы, составляющие переменные факторы производства. К ним относятся затраты на материалы, сырье, зарплату.

Для очень продолжительных периодов такое деление очень условно.

Сумма постоянных и переменных издержек образует общие (суммарные) издержки производства. Для фирмы это наименьшие общие денежные затраты, необходимые для производства определенного количества продукции. Они - возрастающая функция объема выпуска.

Фирму интересуют средние издержки, так как увеличение общих издержек может скрывать снижение средних, то есть издержек, приходящихся на единицу продукции. По мере увеличения объема производства средние постоянные издержки снижаются, а средние переменные возрастают. При этом общие средние издержки будут снижаться до тех пор, пока рост средних переменных  издержек нейтрализует снижение средних постоянных издержек. Затем рост объема производства будет сопровождаться ростом общих средних издержек.


Предельные издержки - это издержки, которые дополнительно требуются для производства одной дополнительной, сверх определенного объема, единицы продукции. Они исчисляются путем вычитания соседних значений издержек. 

В соответствии с законом убывающей предельной отдачи, получаем что с определенного момента каждой новой привлеченной единице переменных издержек будет соответствовать все меньшее количество добавочного продукта. То есть предельные издержки будут расти. Таким образом, если предельные издержки ниже средних, то расширение производства приведет к дальнейшему снижению средних издержек. Если наоборот, то снижение средних издержек возможно только путем сокращения объема выпуска. Минимум средних издержек, если средние и предельные равны.

Билет 31

28. Товарная биржа. Виды операций и механизм функционирования. Особенности российской товарной биржи.

Различают два типа товарных  бирж , имеющих публичный и частноправовой характер .К первым относятся биржи находящиеся под контролем государства? Членом такой биржи может стать любой предприниматель , зарегистрированный в торговом реестре и имеющий определенный оборот. Операции на бирже совершаются на основании приобретенных разовых  билетов. Такие биржи характерны большинству стран Зап. Европы.

К биржам , имеющим частноправовой характер относятся большинство бирж США и Великобритании, На эти биржи допускается узкий круг лиц в который входят члены биржевой корпорации.  Эти корпорации представляют собой АО закрытого типа. Основной капитал поделен на биржевые сертификаты . Каждый член биржи обязан владеть хотя бы одним сертификатом. Управление осуществляется  Советом Директоров и руководителями отделов и комитетов.

Порядок заключения сделок на бирже предполагает , что сама биржа куплю - продажу не осуществляет. Заключение сделок является функцией членов биржи - брокеров . Нечлены биржи могут заключить сделку только через члена. Цены на бирже устанавливаются в результате соотношения спроса к предложению.

Для совершения сделок биржа предоставляет своим членам помещение оборудованное необходимыми средствами связи и информации. Также члены биржи обеспечиваются необходимым статистическим материалом  по отношению к оперируемым товарам.

Функции бирж

Одной из важнейших функций биржи является котировка цен на группы товаров. На основании этих котировок делается вывод о состоянии рынка , поэтому довольно часто котировка становится объектом фальсификации для заключения фиктивных сделок.

Современные биржи также устанавливают стандарты на товары, разбирают споры между членами биржи или между ними и их контр агентами.

При каждой бирже функционирует Расчетная палата , которая производит безналичные расчеты между членами биржи. РП также определяет финансовое положение членов биржи путем проведения взаимозачетов  по срочным сделкам со сроком  на день проведения взаимозачета.

Объектами биржевой торговли  является примерно 70 товаров  на долю которых приходится 30 % мировой торговли. Их можно объединить в группы

Сельскохозяйственные и лесные товары и продукты их переработки  -  55 %

. Промышленное сырье ( цветные и драгметалы , топливные товары )    - 45 %

На бирже заключаются два основных вида сделок :

1. На реальный товар.

а) сделки с немедленной поставкой ( кэш, спот)

б) форвардные сделки ( продавец поставляет товар на склад биржи получает варрант и в срок исполнения контракта передает его покупателю , уплатив стоимость хранения товара )

2. Фьючерские сделки.    (При заключении этих сделок не предусматривается обязательство принять или поставить товар в конкретный срок  ,  а предполагаю продажу прав на товар. Результатом является уплата  или получение разницы между ценами в день заключения  и исполнения контракта .

В целях ускорения заключения срочных сделок  разработаны стандартные формы контрактов для каждого вида товара. Каждый такой товар содержит установленное количество товара. Фьючерские сделки заключаются на определенное число контрактов  , а не на количество товара.

После заключения сделки контракт регистрируется в Расчетной палате и в дальнейшем покупатель и продавец имеют дело только с ней.

Каждая сторона имеет право в одностороннем порядке ликвидировать фьючерский контракт путем заключения офсетной сделки на такое же кол-во товара. Ликвидация предполагает уплату Расчетной палате или получение от нее разницы между ценой контракта на день заключения и текущей ценой. Если контракт не был ликвидирован то продавец может поставить, а покупатель получить указанный товар. ( так заканчивается около2 % сделок по фьючерсам)

Билет 32

29. Банки: их виды и функции. Основные банковские операции. Роль банков в рыночной экономике.
Банк - это кредитно-финансовое учреждение, осуществляющее прием депозитов (вкладов), предоставляющее кредиты и выполняющее денежные расчеты и операции. В рыночной экономике банки играют особую роль, так как, во-первых, для производства товаров и услуг предприятиям не хватает собственного капитала; во-вторых, законодательства большинства стран обязывают хранить собственные и заемные средства в банках.

Кредитная система - это совокупность кредитно-финансовых учреждений, создающих, аккумулирующих и предоставляющих денежные средства на условиях срочности, платности, возвратности и гарантированности. 

Кредитная система складывается из банковской системы и совокупности небанковских банков, то есть небанковских кредитно-финансовых институтов, способных аккумулировать временно свободные средства и размещать их с помощью кредита. Небанковские кредитно-финансовые институты представлены инвестиционными, финансовыми и страховыми компаниями, пенсионными фондами, сберкассами, ломбардами и кредитной кооперацией.

Система банковского кредита является составной частью финансового рынка. Кредитные отношения реализуются через банковскую систему. Есть двухуровневая система: центральный банк и коммерческие банки.


Центральный банк - представляет сосредоточение всех кредитных отношений. Они характеризуются двойственным положением: с одной стороны, их деятельность регулируется государством, с другой - они имеют самостоятельность в проведении кредитной политики. Его функции: 1) монопольное право эмиссии (выпуска) банкнот, обеспечение собственной ликвидности; 2) сосредоточение минимальных резервов коммерческих банков, оказание им кредитной поддержки, осуществление контроля за деятельностью коммерческих банков; 3) регулирование экономики кредитно-денежными методами; 4) хранение денежных ресурсов правительства в виде депозитов.

Коммерческие банки - это частные банки, функционирующие на рыночной основе и осуществляющие широкий круг финансово-кредитных операций: выдачу кредитов и прием вкладов, посредничество в платежах, купля-продажа акций и т.д.


Коммерческие банки бывают универсальные (разные операции) и специализированные (одна или несколько операций). Бывают инновационные, инвестиционные, учетные, ссудосберегательные, ипотечные, депозитные и пр. Разная отраслевая специализация и клиентская специфика.

Бывают активные операции, пассивные и банковские услуги.


Активные операции - предоставление кредитов. Бывают разные сроки, объемы ссуд. Кредитование строится на соблюдении четырех принципов: срочность, платность, возвратность, гарантированность. Для обеспечения гарантированности банки используют залог, которым является собственность заемщика и заклад или ломбардовый кредит. Среди современных активных банковских операций особо выделяются два: лизинг - представляет долгосрочную аренду, факторинг - это система финансирования, согласно которой поставщик товаров переступает краткосрочные требования по товарным сделкам факторинговой компании.


Пассивные операции - мобилизация денежных сбережений и доходов банков. Все вклады в банк делятся на депозиты и сберегательные вклады.


Банковские услуги - осуществление наличных и безналичных платежей, операций с валютой и золотом и пр. Все виды банковских операций осуществляются либо на кредитной основе, позволяющей получать процент; либо на комиссионной основе, то есть за счет клиентов, и приносящей комиссионное вознаграждение.

Таким образом, операции банка приносят ему банковскую прибыль. Она определяется как разница между суммой процентов заемщиков и суммой процентов вкладчиков. В доход банка кроме банковской прибыли включается также прибыль от инвестиций, от биржевых операций и комиссионное вознаграждение.


Банковские операции в России могут осуществлять только банки, получившие лицензии ЦБ РФ. Условием выдачи такой лицензии является соблюдение установленных законодательством правил. Проблема формирования уставного фонда коммерческого банка имеет в России главенствующее значение. Существует фиксированный минимальный размер уставного капитала. Такое положение вещей объясняется целью укрупнения коммерческих банков, повышения их ликвидности. При крупной концентрации промышленного капитала банковский капитал оказался "рассыпанным" и не мог обслуживать нужды крупной промышленности.

Такая линия поведения российских коммерческих банков объяснима: неустойчивое экономическое и политическое положение, огромные темпы инфляции. Выделяются различные льготы для банков, участвующих в инвестировании средств в народное хозяйство, государственные программы, приватизацию собственности.
Билет 33

30. Рынок ценных бумаг.

Рынок ценных бумаг – это часть финансового рынка (помимо банковских ссуд), на котором осуществляется купля-продажа ценных бумаг.

Задачей рынка ценных бумаг является обеспечение более полного и быстрого перелива сбережений в инвестиции по цене, устраивающей покупателя и продавца. Посредниками на рынке ценных бумаг являются брокеры, инвестиционные дилеры и маклеры. Краткосрочные долговые обязательства – в основном, казначейские векселя – обращаются на денежном рынке.

Основополагающими принципами функционирования рынка ценных бумаг являются: 

1) ликвидность, то есть рынок должен характеризоваться частыми сделками, небольшим разрывом между ценой продавца и ценой покупателя и незначительными колебаниями цен от одной сделки к последующей;

2) эффективность (необходимо учитывать затраты по сделкам: комиссионные, по ведению бухучета, регистрационные сборы и пр.); 

3) информационность (информация о заключенных сделках должна быстро подаваться во все информационные каналы); 

4) надежность (возможные ошибки маклеров и рынка в целом должны компенсироваться).

По критерию эмитента в российском рынке ценных бумаг можно выделить следующие секторы:

- рынок государственных ценных бумаг;

- рынок корпоративных ценных бумаг;

- рынок муниципальных облигаций
Ведущую роль пока играют первые два, а последний только недавно сформировался.
Билет 34

31. Рынки ресурсов. Особенности ценообразования на ресурсы.

Рынки ресурсов являются важным структурным элементов рыночной экономики. От эффективного функционирования рынков ресурсов зависит оптимальность их использования, а значит, устойчивость и равновесие экономики, результативность работы фирм, предприятий. Как известно все экономические ресурсы разделяются на материальные и людские.
Соответственно различаются рынки природных ресурсов, капитала и труда. Совокупность этих рынков выполняет в современной экономике важнейшие функции: во-первых, содействует более эффективному производству товаров и услуг, во-вторых, помогает определить, для кого производятся товары и услуги, т.к. плата за экономические ресурсы является основным доходом большинства людей.

Цены экономических ресурсов выступают в рыночной экономике виде денежного дохода: прибыли, з/п, ренты. Следовательно, ценообразование на ресурсы есть образование определенных доходов - прибыли, з/п, ренты. 
Ценообразование на ресурсы отображает все особенности рынка ресурсов – общее для всех видов и специфические для каждого из них.
Особенности рынков ресурсов обобщенно выражаются прежде всего в том, что вследствие ограниченности ресурсов неизбедно ограничен и сам объем производства (предложения) В силу ограниченности экономических ресурсов спрос на них весьма устойчив: более того, для рынка ресурсовхарактерна концентрация спроса, котора делает типичными явления монопсонии (1 покупатель) и олигопсонии небольное число покупателей). Н-р, рынок труда в небольших городах.

Цена на ресурсы складывается, как на всяком рынке, в зависимости от спроса и предложения. Особенности рынков ресурсов реализуются через специфические закономерности спроса и предложения.
Особенности спроса на ресурсы:

Спрос на ресурсы является зависимым от спроса на продукцию, изготовляемую с применением данных ресурсов. Иначе говоря ресурсы удовлетворяют потребности не прямо, а через готовую продукцию. Сл-но, изменение спроса на ресурсы величина зависимая.
На движение спроса на ресурсы влияет производительность труда, цены на заменяющие ресурсы и дополнительные ресурсы. Если в производстве используются заменяющие ресурсы, то фирма получает эффект двух видов: эффект замещения и эффект объема. 
Эластичность спроса раскрывается через его производственный характер.
Чувствительность спроса, его реакцию на изменение цены ресурсов определяет три фактора:
1. Эластичность спроса на готовую продукцию

2. замещаемость ресурсов

3. доля в общих издержках.(чем больше доля, тем больше эластичность)

Особенности предложения ресурсов  

Величина ресурсов не строго фиксирована, она может изменяться под воздействием тех или иных усилий людей. Раскрыв особенности спроса на ресурсы и их предложения стоит рассмотреть закон спроса и предложения на рынке ресурсов. 

Особенности действия закона спроса и предложения.

Действие этого закона зависит прежде всего от условия рынка. В основе предложения лежат придельные издержки, а в основе спроса предельный денежный продукт.

Виды рынков ресурсов.

1. Рынок труда

2. рынок природных ресурсов

3. рынок физического капитала.

Билет 35

32. Современные формы крупного и мелкого бизнеса.

Предпринимательская деятельность в рыночной экономике представлена крупным и мелким бизнесом, большими и малыми предприятиями. Размеры предприятия определяются прежде всего количеством занятых на нем. Как правило, по этому признаку предприятия подразделяются на: мелкие - до 50 занятых, средние — от 50 до 500, крупные — свыше 500, особо крупные — свыше 1000 занятых. Автоматизация производства приводит к тому, что в определении размера предприятия важную роль играют и другие признаки — объем продаж, величина активов, полученная прибыль. 
Тенденция к росту размера предприятия связана с развитием производительных сил, концентрацией производства. Концентрацию производства следует рассматривать в двух аспектах: увеличение размеров предприятий и увеличение доли крупных предприятий в той или иной отрасли.

Концентрация производства на уровне предприятия позволяет выявить его оптимальный размер. Он определяется минимумом издержек производства и обращения на единицу продукции, т. е. рентабельностью. Хотя увеличение размера предприятия обычно ведет к снижению издержек на единицу продукции, этот процесс имеет границы. При достижении определенного масштаба производства дальнейшее увеличение размера предприятия будет сопровождаться ростом издержек и, следовательно, снижением рентабельности предприятия. Это объясняется в первую очередь жизненным циклом производимой продукции, быстрым моральным старением существующих технологий и производственных мощностей в условиях НТР. Крупные предприятия не способны быстро перестраивать производственный процесс в соответствии с общественными потребностями, т. е. изменять ассортимент и качество продукции.

Крупная фирма в настоящее время — это сложный многоотраслевой комплекс промышленных, торговых и финансовых предприятий. В современной фирме как системе предприятий концентрация производства проявляется в возрастании доли производственных комплексов в общественном производстве. При этом концентрация производства не ограничивается размерами собственного капитала фирмы. Фирма связана с множеством мелких и средних предприятий, удовлетворяющих ее потребности в деталях, узлах, комплектующих изделиях. Самостоятельность этих предприятий номинальна. Реально они включены в структуру современной фирмы на основе подрядных и субподрядных работ. Следовательно, концентрация производства фирмы выходит за рамки собственных предприятий, за рамки собственного капитала.

Современными формами концентрации производства выступают комбинирование и диверсификация. Обе формы включают технически и функционально взаимосвязанные производства, способствуют развитию производства для собственных нужд и расширению номенклатуры выпускаемых товаров. Комбинирование как система-взаимосвязанных процессов означает укрупнение производства на уровне фирмы. Диверсификация, охватывая в основном смежные отрасли, порождает диверсифицированный концерн, существующий в виде разветвленной группы акционерных предприятий. Укрупнение производства в этом случае происходит на уровне отделения концерна. Диверсификация усиливает процесс скрытых форм концентрации производства в результате технологического и функционального подключения множества предприятий к концерну. Более того, она превращает укрупнение производства в интернациональный процесс. Итак, концентрация производства формирует основу для крупного предпринимательства, занимающего ведущие позиции в рыночной экономике. 
Крупная фирма занимается краткосрочным и долгосрочным планированием своей деятельности, разрабатывает стратегию маркетинга, обладает высоким кадровым потенциалом, имеет возможность решения социальных проблем на предприятии. Все эти преимущества позволяют крупным предприятиям утвердить свои позиции в предпринимательском деле.

Но предпринимательство представлено не только крупными, но и мелкими фирмами, предприятиями. Часть из них разоряется, часть добровольно прекращает свою деятельность, некоторые укрупняются. Но количество вновь рождающихся предприятий постоянно превышает число прекративших свою деятельность.

Мелкие предприятия имеют свои экономические преимущества перед крупными. Громоздкая организация крупного производства исключает возможность гибкого маневра, широкого экспериментирования, что особенно актуально в условиях современной научно-технической революции. Поэтому крупное производство нуждается в особом поисково-испытательном механизме, функцию которого и должны выполнять мелкие предприятия.

Мелким предприятиям свойственны гибкость в принятии решений, умение находить малые ниши на рынке и быстро внедрять новшества, изобретения. Организационно-экономический плюс мелких предприятий — простота управления. Мелкие предприятия социально защищены своеобразным «семейным» климатом.

Но у мелких предприятий есть и свои проблемы: разорение в конкурентной борьбе, недостаток своего капитала для финансирования развития предпринимательской деятельности, отсутствие стратегического планирования и недостаточные сведения о рынке, не лучшие кадры. К экономическим проблемам добавляются социальные: оплата труда на мелких предприятиях ниже, чем на крупных; хуже условия труда; отсутствуют социальные льготы работникам. Все эти экономические и социальные вопросы мелким предприятиям самостоятельно решить невозможно. Поэтому необходима поддержка малого бизнеса со стороны государства. Основные направления этой поддержки: антимонопольная политика государства, налоговые льготы, льготное кредитование, консультирование, подготовка кадров. Существует также взаимопомощь самих мелких предприятий.

Итак, современное предпринимательство — это синтез крупного и мелкого производства. Крупное производство образует «скелет» всей производственной системы, а мелкое производство — «мягкие и гибкие ткани», без которых крупное производство не может существовать.
Билет 36
33. ВНП и общественное благосостояние. Уровень жизни и его основные показатели.

Валовой национальный продукт (ВНП) - это совокупность стоимостей всех готовых товаров и услуг, произведенных в течении определенного периода. При определении ВНП исключают повторный счет и берут во внимание только конечный продукт, т.е. те товары и услуги, которые приобретаются для потребления. ВНП можно оценить различными методами: через расходы, через производство, через доходы.

ВНП, оцененный через расходы, состоит из товаров и услуг, приобретенных предприятиями, правительством и отдельными людь-ми. Сюда включаются также инвестиции в основные фонды и остатки нереализованной продукции. По сути, это общая денежная стоимость всех потоков потребленных в обществе продуктов:

ВНП = С + I + G + X, где С-потребление; I-инвестиции; G-гос. закупки товаров и услуг; Х - чистый экспорт.

Величина С включает потребление всех товаров и услуг. В соответствии с  особенностями статистического подсчета все товары делятся на товары кратковременного пользования (или разовые) и длительного пользования, отдельно выделяются услуги, Необходимо иметь в виду, что затраты на жилье не входят в товары длительного пользования, они относятся к инвестициям.

Инвестиции (I) - это сумма расходов предприятий на приобретение зданий, оборудования, сырья, энергии и пр., а также расходы отдельных граждан на покупку жилья. В ВНП отражаются валовые инвестиции, но если исключить амортизационные отчисления, то они превратятся в чистые инвестиции. Чистые инвестиции  показывают наличие капитала на конец и начало года. Поэтому если из ВНП вычесть амортизацию, то мы получим чистый национальный продукт.

Государственные закупки товаров и услуг (G) включают в себя не только то, что закуплено центральным правительством, но и местными властями. Сюда входит как закупка вооружения, так и строительство дорог и жилья. Но в ВНП не включаются выплаты процентов по государственному долгу и трансфертные платежи.

Таким образом, потребление,  инвестиции и государственные закупки характеризуют расходы на приобретение товаров и услуг внутри страны. Но в открытой экономике часть произведенных товаров продается  за пределами страны, так как товары экспортируются. В то же время часть денег внутри страны тратится на покупку ввезенного, импортного товара. Разница между экспортом и импортом составляет чистый экспорт (X), сумма которого и включается в ВНП.

Второй способ оценки ВНП через производство. Этим способом  определяется вклад каждой отрасли в создание ВНП. В этом случае определяется добавленная стоимость, т.е. то, что  каждое предприятие добавило к стоимости производимого продукта. Она определяется как разница между валовой выручкой от продажи продукции и расходом на вещественные факторы производства. В добавленную стоимость входят выплаченная зарплата, прибыль, проценты и рента.

Третий способ оценки ВНП - через  доходы. В этом случае нужно иметь в виду, что в составе ВНП есть части, которые не принимают форму доходов: это амортизация и косвенные налоги.  К последним обычно относят общий налог с продаж, акцизы, налоги на имущество, лицензионные платежи и  таможенные пошлины.   Доходная часть складывается из доходов от трудовой деятельности (зарплата), ренты, процентов, прибыли (доходов от собственности).

ВНП - основной показатель, характеризующий благосостояние нации. При использовании его для этих целей необходимо иметь в виду, что существует ряд действий, работ, процессов, которые не связаны с рынком и не включаются в количественное выражение ВНП.  К ним относится в первую очередь увеличение оплачиваемых и неоплачиваемых отпусков, сюда же относится и качественное совершенствование потребительных стоимостей, входящих в состав ВНП.

ВНП производится для потребления в данном обществе. Но куплен он будет только тогда, когда совокупный спрос будет соответствовать совокупному предложению. Для того чтобы проанализировать динамику и взаимозависимость этих показателей, необходимо иметь в виду, что в макроэкономическом анализе чаще всего приходится пользоваться объединенными, совокупными, или, как их еще называют, агрегатными показателями. К таковым относится и ВНП, так как он отображает не один, а сумму множества товаров и услуг, а также совокупный спрос, уровень цен, показывающий изменение цен не на один, а на все виды товаров, и пр.

Рыночная экономика прекрасно решает проблему организации экономической жизни, но общественный сектор остается забыт ею, более того, нередко общественные блага нередко угнетаются механизмом рынка, так как формируют нежелательный перекрестный спрос (спрос на заменители). Поэтому общественным сектором экономики в основном занимается государство.  Государство формирует определенный минимальный уровень жизни, доступный каждому гражданину - это образование, здравоохранение, безопасность, пенсии, пособия по безработице, трансфертные платежи. Все эти элементы практически не окупаются, поэтому остаются статьей чистых расходов бюджета. Общество оплачивает эти официально бесплатные блага в виде налогов. Однако прежде чем распределять общественные средства необходимо выбрать правила их распределения. Выбор таких правил осуществляется с помощью общественного выбора

Общественный выбор - теория согласно которой важным моментом в экономическом исследований является процесс выбора между альтернативными вариантами использования ресурсов. 

Он бывает индивидуальный коллективный и общественный. 

Индивидуальный - человек сам принимает решение и сам его реализует. 

Коллективный, общественный - то же в составе группы. 
Билет 37
34. Рынок труда: механизм, структура и институциональная основа. Особенности формирования рынка труда в России.

На рынке труда как и на любом другом рынке продается и покупается рабочая сила, особенностью здесь является отсутствие в строгом смысле саморегулирования рынка на основании равновесия спроса и предложения. Часто силой, влияющей на рынок выступают профсоюзы и государство. 

Рынок труда — самый сложный из всех рынков ресурсов, что связано прежде всего с самим объектом рынка. Рабочая сила (труд) как ресурс характеризуется, во-первых, разными физическими данными и разными способностями, в результате чего при заключении трудового контракта невозможно заранее определить реальный уровень трудовых усилий работника; во-вторых, неодинаковой квалификацией, диктующей необходимость различий в заработной плате работников разных профессий. Поэтому нет единого рынка труда, он делится по профессиям, отраслям, географи-» ческому расположению. В этих условиях переход работника с одного рынка на другой связан с большими издержками. В-третьих, рабочая сила мобильна, т. е. может сменять одно занятие другим, переходить от менее к более производительным видам деятельности, перемещаться по территории. В-четвертых, труд, будучи неотделим от человека, неизбежно включает социальный, психологический, политический аспекты. У работников, в отличие от машин, есть права, которые они так или иначе отстаивают. Следовательно, труд является особым, занимающим исключительное положение ресурсом.

Отсюда и специфичность факторов, влияющих на предложение рабочей силы на рынке труда. Это — демографические факторы (темп прироста населения и его трудоспособной части, половозрастная структура), экономические (продолжительность рабочего времени, состояние пенсионного обеспечения, уровень безработицы), психологические (желание работать), социальные (престижные моменты) факторы и факторы, связанные с образованием и подготовкой кадров.

Особенности ресурса рабочей силы оказывают воздействие на формирование спроса на труд: оно всегда происходит на уровне отдельной фирмы. Однако мобильность рабочей силы — возможность перейти на работу в другую отрасль или регион, на другое предприятие, сменить профессию, повысить квалификацию — приводит к тому, что предложение труда в отличие от спроса складывается на уровне отрасли, всей промышленности или общества в целом. Из этого следует, что формирование цены труда (заработной платы) путем конкуренции всех работников осуществляется практически на уровне всего народного хозяйства, вследствие чего во всех регионах устанавливается одинаковый уровень заработной платы работников одной профессии. Еще одна особенность рынка труда, усложняющая его функционирование, — это наличие безработицы. При найме рабочей;•'• силы трудовой контракт не отражает «качество» работника. Установленный уровень заработной платы может оказаться более высоким, чем соответствующий фактически выявившимся возможностям работника. Снижение же заработной платы для определения реальных усилий работника является нарушением контракта. В такой ситуации цена труда становится негибкой, вызывая избыточное предложение рабочей силы. В то же время потерявшие работу рабочие не нанимаются сразу же на новые места с низкой заработной платой, а стараются найти работу с прежней заработной платой; это препятствует равновесию на рынке рабочей силы.

Сложностью отличается и структура рынка труда.

Рынок труда имеет несколько структур — конкурентную, монопсоническую, профсоюзную — в зависимости от характера формирования спроса и предложения труда, а также цены труда, способности покупателей и продавцов труда воздействовать на соотношение спроса и предложения и уровни заработной платы. На конкурентном рынке труда ни продавцы, ни покупатели не способны влиять на условия купли-продажи труда. На монопсоническом рынке покупатель определяет масштабы спроса и уровень цены, на профсоюзном — продавец товара.

Конкурентный рынок труда характеризуется: а) большим количеством фирм, нанимающих рабочую силу; б) множеством рабочих одинаковой квалификации; в) невозможностью для фирм и рабочих контролировать уровень зарплаты.

Модель монопсонии. Эта структура рынка труда характеризуется наличием одного покупателя. У последнего возникает возможность воздействовать на величину зарплаты. Для этого необходимо, чтобы фирма была крупным нанимателем рабочей; силы в данной отрасли, а также чтобы труд на данной фирме был бы малоподвижным — затруднен переход по каким-то причинам на альтернативные рабочие места. я.

На рынке одного покупателя уровень занятости будет меньше и соответственно заработная плата ниже, чем на конкурентном рынке.

Рынок труда с его классическими признаками в российской экономике еще развит недостаточно. Сохраняет свои позиции госсектор, со сформировавшимся в нем принципами занятости, подходами к оплате труда и профсоюзами. Гарантий стабильности зарплаты, даже при относительно низкой зарплате, госсектор уже не дает. Негосударственный сектор экономики развивается медленно. Более высокая зарплата здесь свидетельствует не только о высоких доходах и возможностях оплачивать высококвалифицированный труд, но выступает также своеобразной компенсацией за неясность перспектив и непредсказуемость событий.
Билет 38
38. Равновесие рынка труда. Занятость и безработица.
Рынок труда (рабочей силы) - это наиболее важная составная часть рынка факторов производства, на котором встречаются субъекты предложения рабочей силы (продавцы) - трудоспособное население; и субъекты спроса рабочей силы (покупатели) - предприниматели и государство.

Особенностью рынков рабочей силы, и в частности, предложения труда, является то, что во многом работник сам определяет, сколько времени он хотел бы работать, а сколько - отвести для альтернативного вида занятий - отдыха. Этим определяется продолжительность контрактов о найме в любом секторе экономики, при условии, что уровень оплаты является удовлетворительным для работника. 
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Эффект "замещения и эффект "дохода". 
Дилемма "работа-досуг" применительно к рынку труда получила название "эффект замещения" и "эффект дохода", который можно увидеть на рис.1 по своеобразному наклону полого поднимающейся кривой предложения труда (SL). Характерный наклон кривой предложения труда в сторону оси PL показывает, что повышающаяся заработная плата стимулирует работника к труду лишь до определенного момента (точка E1). 

Как видно из рисунка, до точки E1 работник оценивает повышение заработка выше, чем досуг и свободное время. Но при достижении достаточно высокого материального положения и благосостояния он сокращает предложение своего труда, т.е. отказывается от дополнительной занятости даже при росте заработной платы. Для данного работника "эффект дохода" перестает быть приоритетным и он готов отказаться от дополнительного заработка для того, чтобы иметь больше времени для отдыха и других занятий, т.е. "эффект дохода" у него замещается "эффектом досуга".

Факторы, влияющие на предложение рабочей силы. 
В целом на рынках труда предложение рабочей силы формируется под воздействием совокупности следующих условий:

- общая численность населения;

- численность активного трудоспособного населения;

- количество отработанного времени за год;

- качественные параметры труда, его квалификации, производительности, специализации.

Равновесие на рынке труда. 
Рынок труда будет стремиться к равновесию, при котором совокупный спрос на каждую категорию рабочей силы будет совпадать с существующим по ней предложением. Это равновесие зависит также от состояния рынков других факторов: земли, сырья, техники, технологий, потребительских товаров. Важным моментом является наличие конкурентной среды на самом рынке труда, когда при установившемся равновесии спроса и предложения не возникает существенных тенденций к увеличению или уменьшению различий в оплате труда.

Особое внимание на рис.1 следует обратить на точку E пересечения кривой спроса на труд и кривой предложения. Этой точке на графике соответствует определенный уровень реальной заработной платы (PL) и заданное этим уровнем предложение труда (QL). В точке E спрос на труд равен предложению труда, т.е. рынок труда, находится в равновесном состоянии. Это означает, что все предприниматели, согласные платить заработную плату PL находят на рынке необходимое количество труда, их спрос на труд удовлетворен полностью. В положении рыночного равновесия полностью трудоустроены все работники, готовые предложить свои услуги при заработной плате PL. Поэтому точка E определяет положение полной занятости.

При любых других условиях заработной платы, отличных от PL, равновесие на рынке труда нарушается. Заработная плата - это цена равновесия на рынке труда.

В случае превышения реальной заработной платы уровня равновесной предложение на рынке труда превышает спрос и в этой ситуации происходит отклонение от положения полной занятости: рабочих мест не хватает для всех желающих продать свой труд при заработной плате P2. Возникает избыток предложения труда, измеряемый отрезком Q2Q2'  на оси абсцисс.

В случае снижения реальной заработной платы по сравнению с равновесной (например, до уровня P3) спрос на рынке труда превышает предложение на величину Q3Q3' . В результате образуются незаполненные рабочие места вследствие нехватки работников, согласных на более низкую заработную плату.

Обе эти ситуации (безработица и наличие незанятых рабочих мест) в условиях рынка совершенной конкуренции не могут быть устойчивыми, они подвергаются коррекции со стороны рыночных механизмов в направлении восстановления положения полной занятости.

Действительно, если предложение труда превышает спрос на него вследствие установления заработной платы выше равновесного уровня, появляются безработные, готовые предложить свой труд по более низкой цене, на которую вынуждены согласиться и те, кто занят в производстве, чтобы не потерять свои рабочие места. Предприниматели готовы занять большее количество труда, но при условии снижения заработной платы. Таким образом, тенденция к снижению заработной платы складывается как в сфере предложения труда, так и в сфере спроса на труд.

Колебания спроса на труд и предложения труда позволяют в самом общем виде дать ответ на вопрос о том, почему высока или низка цена труда - заработная плата.
Билет 39
39. Фондовая биржа и механизм ее функционирования. Основные операции на фондовой бирже.
Фондовая биржа - организация, исключительным предметом деятельности которой является обеспечение необходимых условий нормального обращения ценных бумаг, определение их рыночных цен (цен, отражающих равновесие между спросом и предложением на ценные бумаги) и надлежащее распространение информации о них, поддержание высокого уровня профессионализма участников рынка ценных бумаг.

Фондовая биржа относится к числу закрытых бирж, это означает, что торговать на ней ценными бумагами могут только её члены. Кого же считают членом биржи. Фондовая биржа является некоммерческой организацией, не преследует цели получения собственной прибыли, основана на самоокупаемости и не выплачивает от своей деятельности своим членам. Поэтому в её деятельности заинтересованы те, кто профессионально занимаются ценными бумагами. Поэтому в российском законодательстве определяется, что членами фондовой биржи могут быть только ее акционеры или профессиональные участники рынка ценных бумаг. Членами российских бирж являются, как правило, юридические лица. Число членов российских бирж определяется уставным фондом, количеством выпускаемых акций и тем их количеством, которым может владеть один член биржи.

 На территории России фондовая биржа регистрируется в соответствии с Законом РФ "О предприятиях и предпринимательской деятельности" и получает лицензию на ведение биржевой деятельности с ценными бумагами в Министерстве  финансов РФ.

Фондовая биржа самостоятельно избирает и вырабатывает для себя порядок совершения сделок во время биржевых торгов, а также порядок сверки и расчетов по заключенным сделкам.

Финансирование деятельности фондовой биржи может осуществляться за счет:

- продажи акций фондовой биржи, дающих право вступить в ее члены;

- регулярных (как правило, ежегодных) членских взносов членов фондовой биржи;

- биржевых сборов с каждой сделки, осуществленной на фондовой бирже;

- иных доходов от деятельности биржи.

Доходы биржи полностью направляются на покрытие ее расходов, связанных с расширением и совершенствованием ее деятельности.

Биржа устанавливает правила допуска ценных бумаг к торговле на фондовой бирже (листинга), а также правила исключения ценных бумаг из торговле на фондовой бирже (делистинга) по согласованию с Министерством финансов РФ.
Виды операций на Ф бирже: 1) Кассовые - обязательства выполняются сразу после сделки; 2) Срочные - выполняются через определенный срок (фьючерсы, опционы); 3) Арбитражные - перепродажа ценных бумаг (если есть разница в цене); 4) Курс ценных бумаг зависит от дивиденда. После совершения сделки из продажной цены вычитается биржевые сборы, куртаж (посреднику), биржевой налог и иногда комиссионные платежи.

Цель спекулятивной игры на бирже - реализация разницы курсов. Два типа операций: инвестиционные (долгосрочные) и спекулятивные (краткосрочные). Для получения курсовой разницы ест два метода: 1) метод внутренней информации (обогащение автоматически, курс акций растет в известном направлении); 2) метод манипулирование (временное отклонение рыночного курса акций объективно обусловленного уровня). Спекуляция поддерживает важную задачу биржи - ликвидность.
Билет 40
40. Причины, проявления и роль кризисов в рыночной экономике.

Только к воспроизводственным процессам применим термин «экономический кризис». Он является важнейшим механизмом функционирования рыночной экономики, а экономический цикл — соответственно закономерной формой ее развития.

В экономике централизованного планирования не существовало проблемы циклов и кризисов. Экономические кризисы считались особенностью капиталистического хозяйства, а заминки и колебания в социалистической экономике рассматривались как несущественные или на них не обращалось внимание. Связано это с тем, что реальный социализм был задуман как антитеза рыночному капитализму.

  Действительно, в социалистической экономике была ликвидирована большая часть рынка (рынок средств производства, рынок рабочей силы, рынок ценных бумаг, валютный рынок). Остался только один фрагмент рыночной экономики — рынок потребительских товаров, на котором заключались неравные сделки между потребителем и государством. Поэтому рыночное неравновесие было вмонтировано в саму систему хозяйства. Достичь рыночного равновесия было невозможно, так как существовала только одна, и не самая важная, часть рынка; цены формировались не на основе спроса и предложения; планируемая цена не несла информацию о состоянии рынка (о фактических производетвенных затратах).

В этих условиях отсутствовала информация о стоимости капитала, основных фондов, рабочей силы. В результате центр мог принимать ошибочные стратегические решения. Но даже если в порядке реформирования экономики цена не устанавливалась сверху, а передавалась в компетенцию предприятий, все равно, равновесие на достигалось, так как в силу отсутствия рынка капитала и рабочей силы цена не включала информацию об элементах расчета рыночной стоимости (данных о государственных капиталовложениях, стоимости рабочей силы). В этой ситуации, решения о ценах базировались на данных о ценах потребительских товаров, которые в силу существования монополии производителя были деформированы. Предприятия принимали решения, руководствуясь своими краткосрочными интересами, без учета интересов общества в целом. В результате возрастали трудности, появлялись новые нежелательные проблемы, поскольку реформы охватывали маленький островок экономики, а основная, нерыночная часть ее развивалась в интересах государства, не совпадающих с интересами потребителей.

Таким образом, развитие экономики централизованного планирования, внешне весьма динамичной, состояло из череды волн нарушения равновесия. Централизованные механизмы восстановления равновесия были эффективны до определенного момента, до определенного барьера.

  Следовательно, факторы экономического цикла действовали в советской экономике, но в скрытой форме. 

  Однако натуральная форма капиталовложений не сама no себе создает условия для циклических колебаний. Важен мотив инвестиционной деятельности (в рыночной экономике — это прибыль). В экономике централизованного планирования — это интерес государства и предприятий. «Центр» заинтересован в росте капиталовложений, чтобы создать фундамент для материального благосостояния на более поздний период и обеспечить национальную безопасность

  Таким образом, в условиях государственной монополии и отсутствия «нормального» рынка (когда нет реальных собственников на капитал, нет конкуренции и реальных цен) капиталовложения ради капиталовложений создавали иллюзию экономического роста и увеличения национального дохода. На самом же деле происходил спад в самой существенной части национального дохода — в производстве фонда потребления. И чем, больше экономика производила, чем выше были темпы капиталовложений, тем беднее становилось население.

Эпизодическое «взбадривание» экономического роста в этих условиях происходило за счет временных реформ, направленных на расширение самостоятельности предприятий

Таким образом, в экономике России не было «правильных» циклов, за исключением. большого цикла экономического развития 1929—1932 — 1981—1985 гг. Циклические колебания в отечественной экономике имели в основном внеэкономические причины. I        Например, кризис сбыта в промышленности 1923—1924 гг. как результат произвольного изменения цен хлебный кризис 1927—1928 гг. как следствие насильственной ломки традиционного уклада аграрно-индустриальных отношений; голод 1932 г.; глубокий военный кризис 1941—1942 гг 

В состоянии спада находятся важнейшие макроэкономические параметры — капиталовложения, промышленное производство, внешняя торговля.

Современная российская экономика находится в стадии становления рыночных отношений. Пока еще нет полных оснований назвать движение отечественной экономики циклическим, хотя налицо и спады производства, и инфляция, и кризис инвестиций. Характер всех этих процессов отражает в большей степени последствия развала административно-командной системы, нежели механизм рыночной экономики, который находится только в стадии формирования. Для становления циклической формы движения в отечественной экономике необходимы существенные инвестиционные вливания в производство, которые в условиях научно-технического прогресса и стихийного рыночного механизма функционирования экономики приобретут колебательные движения. Экономический цикл станет механизмом саморегулирования, а кризисы будут выполнять роль качественного структурного фактора обновления основ-; ного капитала.Помочь инвестиционной деятельности предприятий должно государство путем освобождения их от части налогов или цредоставления им отсрочки в выплате налогов.

 Для развития отечественной экономики необходима ее ориентация на повышение эффективности капитала через активное внедрение нововведений. Этого можно достичь только в рамках новой экономики, основанной на инвестиционном развитии, реализации долгосрочных стратегических планов государства.
Билет 41

41. Инфляция: причины, формы, социально-экономические последствия. Особенности инфляционного процесса в российской экономике.
Инфляция - это снижение покупательской способности денег, их обесценение и в результате возрастание общего уровня цен. 

Раньше инфляция рассматривалась как нечто из ряда вон выходящее, связанное с войнами и кризисами. Теперь рассматривается как естественное следствие сбоев денежного механизма. 

Монетаристска формула MV=PQ (ВНП) где M - количество денег, V - скорость их обращения PQ - ВНП, таким образом при росте ВНП и непропорциональном повышении V количество денег должно быть увеличено т.е. их стоимость снижается

Причинами инфляции может служить:


Превышение совокупного спроса над совокупным предложением. Если экономика будет пытаться тратить больше чем она способна производить. "Слишком много денег охотится за слишком малым количеством товаров"


Рост издержек производства или уменьшением совокупного предложения. Таким образом повышение издержек на единицу продукции приводит к инфляции.

Инфляция издержек представляет кейнсианский вариант объяснения инфляции. Цена зависит от соотношения прироста заработной платы и производительности труда: P=KW/A, где P - цена, W- заработная плата; А - производительность труда; К - доля заработной платы в издержках производства. Инфляция предложения означает рост цен, спровоцированный увеличением 

Инфляция бывает открытая и подавленная

Открытая инфляция выражается в росте цен. Подавленная инфляция характеризуется тем, что цены и заработная плата находятся под жестким контролем государства, а основной формой ее выражения является всеобщая нехватка товаров.

Еще, инфляция бывает умеренная (не более 10% в год) и гиперинфляция достигающая сотен процентов. 

Социально-экономическими последствиями инфляции является резкое перераспределение доходов от тех групп населения, сбережения которых были в деньгах, потерявших свою ценность, и теми группами населения, которые в период инфляции в условиях разбалансирования темпа падения цен успели купить товары.

Особенностью Российской инфляции является то, что почти во всех случаях ее возникновения причиной инфляции было избыточное печатание денег центробанком с целью заткнуть этими деньгами дыры в экономической политике.

Билет 42

42. Экономический рост и его изменение. Типы экономического роста.

Увеличение валового национального продукта, чистого национального продукта, национального дохода, личного дохода происходит в результате экономического роста.

Экономический рост — это увеличение способности национального хозяйства производить продукт, удовлетворяющий потребности людей. Ключевым фактором экономического роста являются инвестиции, которые должны превышать амортизационные отчисления.

Экономический рост измеряется двумя взаимосвязанными способами: а) как увеличение реального валового национального продукта или чистого национального продукта за определенный период; б) как увеличение валового национального продукта или чистого национального продукта на душу населения за определенный период.

Экономический рост измеряется обычно годовыми темпами роста в процентах. 

Экономический рост является важнейшей целью общества, так как на основе его можно достичь экономического и социального прогресса. Критерием экономического прогресса служит увеличение прибавочного продукта как источника развития экономики, расширения производства, развития науки и культуры. Экономический рост позволяет прогнозировать перспективы развития общества. Кроме того, экономический рост создает условия для решения проблемы ограниченности ресурсов.

В целом экономический рост является показателем экономической мощи страны, центральной задачей всех государств.

Для производства товаров и услуг в рыночной экономике необходимы в самом общем виде три фактора производства: рабочая сила, капитал и природные ресурсы. В результате совокупный продукт выступает как функция затрат труда, капитала и природных ресурсов. Объем производства продукции может иметь определенное отношение к затратам живого труда (производительность труда), к величине используемого капитала (производительность капитала), к затратам природных ресурсов (ресурсоемкость продукции). Существует определенная связь и между этими отдельными факторами производства (например, между трудом и капиталом), также влияющая на объем производства.

Типы экономического роста. Экономический рост национального хозяйства может осуществляться экстенсивным и интенсивным путем.

Экстенсивный тип экономического роста предполагает расширение масштабов производства. Это значит, что экономический рост достигается благодаря увеличению количества вовлеченных в производство факторов производства на прежней технической основе. Экстенсивные факторы экономического роста отражают количественную сторону увеличения объема производства за счет увеличения объема используемых производственных ресурсов. К ним относятся: рост числа работников, увеличение капиталовложений, рост объема потребляемого сырья

Интенсивный тип экономического роста предполагает применение более эффективных средств производства, технологий и процессов. Это значит, что экономический рост достигается за счет улучшения использования факторов производства;; Интенсивные факторы экономического роста отражают качеств венную сторону увеличения объема производства за счет повышения эффективности использования производственных ресурсов. К ним относятся: повышение квалификации работников, режим экономии, научно-технический прогресс, совершенствование технологии и организации труда и производства, повышение качества продукции 

В реальной действительности нет чистого экстенсивного и чистого интенсивного типов экономического роста. Они сосуществуют рядом, воздействие экстенсивных и интенсивных факторов на экономический рост жестко переплетено. Для рыночной экономики характерны периоды преимущественно экстенсивного и преимущественно интенсивного типов экономического роста.

Современное рыночное хозяйство характеризуется переходом к новому качеству экономического роста. Новое качество экономического роста отличается, во-первых, исключительно интенсивным характером, сопровождающимся повышением эффективности производства на основе достижений научно-технического прогресса, применения ресурсосберегающих технологий. Во-вторых, вещественное наполнение прироста производства состоит в основном из продукции тех отраслей, которые «определяют технологический прогресс и обслуживают потребности человека. Так, в странах Западной Европы наиболее динамичными в 80-е годы были отрасли, выпускающие на рынки услуги, выработанные с помощью передовых информационных технологий, и торгующие самой информацией. В 1984 г. суммарный доход, который принес европейский информационный рынок, был равен всего 270 млн. долл., а в 1991 г. — уже 5 млрд. долл. В-третьих, экономический рост сопровождается установлением границ, за пределами которых экономическое развитие признается социально опасным. Введение ограничителей диктуется необходимостью сохранения среды обитания человека и невоспроизводимых ресурсов.

Сегодня нет страны, где бы все три условия соблюдались в полной мере. Дело в том, что к новому качеству экономического роста толкают экономику развитых стран рыночные стимулы, законы рыночного хозяйствования. Но одна рыночная система не справляется с проблемами, порожденными технологической революцией. Помочь ей в этом должно государство. Эффективность государственной экономической политики зависит от того, насколько она отвечает требованиям научно-технического прогресса. Однако в целом для мирового хозяйства характерна тенденция к новому качеству экономического роста.
Билет 43

43. Менеджмент: его роль, содержание и структура.

Управление фирмой - менеджмент - как особый вид деятельности заключается в организации и координации факторов производства для достижения максимальной эффективности их использования. Функции менеджмента состоят в принятии и в организации выполнения решений по использованию факторов производства, внедрению новых продуктов и технологий.

В рамках фирмы управление может быть организовано на функциональной основе - производство, маркетинг, финансы. Функциональная структура управления типична для западноевропейских фирм. Она состоит из головного офиса, 3 отделов (производственный, финансовый, маркетинговый), и ряда предприятий.

Некоторые фирмы используют региональный принцип управления. Он состоит из головного офиса (производство, маркетинг, научные исследования, планирование, кадры и т.д.), региональных офисов, которые состоят из производства, финансов и маркетинга. То есть управление осуществляется через региональные офисы, каждый из которых имеет соответствующие функциональные отделы.

Широко диверсификационные фирмы применяют производственную структуру управления, при которой соответствующие отделы занимаются производством и сбытом продукции. Она состоит из головного офиса (производство, маркетинг, научные исследования, планирование, кадры и т.д.), и ряда производственных отделов.


Функциональная структура позволяет контролировать реализацию определенных функций - производство, маркетинг, финансы - относительно небольшим числом менеджеров. Но она затрудняет пространственную координацию деятельности и создает трудности во внедрении новых продуктов и передаче технологического опыта от головной компании к дочерним.


Производственная структура облегчает внедрение новых технологий и новых продуктов в дочерних компаниях, но она увеличивает издержки управления, вызывая разрастание функциональных служб и необходимость координации в той или иной форме деятельности в территориальном разрезе.


Региональная структура дает хорошую территориальную координацию, но за счет ослабления производственной координации и увеличения расходов на функциональные службы.

Стремясь преодолеть недостатки вышеуказанных структур, многие фирмы применяют так называемую матричную структуру управления, которая сочетает элементы региональной, производственной и функциональной структур. При такой структуре обязанности управляющих частично совпадают и перекрываются. Например, один и тот же управляющий руководит производством всех групп товаров в определенном регионе.

Выбор той или иной управленческой структуры определяется многими факторами. Учитывается величина внутрифирменных трансакционных издержек, связанных с управлением на основе того или иного организационного принципа.

Билет 44

44. Маркетинг в системе управления фирмой: цели, инструменты, направления.

Производство в рыночной экономике имеет две цели - получение прибыли как непосредственную и удовлетворение потребностей как конечную, подчиненную первой цели.

Почем и с какой целью возникла концепция маркетинга? Проблема состояла в том, чтобы от работы на неизвестный рынок перейти к выявлению структуры и объема платежеспособного спроса. Для этого нужно иметь организации по изучению рынков, финансовые структуры, статистику и др.

Ключом к пониманию концепции маркетинга являются некоторые лозунги-правила:


- производите то, что можно продать, вместо того, чтобы пытаться продать то, что можно производить;


- выявите потребности и удовлетворите их;


- любите клиента, а не товар.

К основным функциям маркетинга относятся: изучение покупательского спроса на товары и услуги; ценообразование, организация рекламы и стимулирование сбыта; обоснование ассортимента выпускаемых товаров; управление торгово-коммерческой деятельностью, организация обслуживания покупателей. В последние 30 лет активно идет процесс демассификации маркетинга (то есть на выборочные группы людей).

Маркетинг включает: 


1) отыскание соответствующего сегмента рынка; 


2) поиск концепции новых продуктов; 


3) опережение потребностей потребителей, а не следование за ними.

Поиск концепции новых продуктов состоит: 


а) в добавлении новых важных функций хорошо известным продуктам; 


б) в развитии новых форм продукта, в который вкладывается хорошо известное функциональное содержание; 


в) в создании принципиально нового продукта с новым функциональным содержанием.

Создание рынка, опережающего желание потребителей - рискованное предпринимательство. Чтобы уменьшить возможные потери, фирмы используют экспедиционный маркетинг. Его цель - определить точное направление создания новых товаров, их конфигурацию, которую оценит потребитель, и дистанцию, которую нужно пройти для достижения результата.

Одна из возможностей минимизации риска при создании новых рынков состоит в том, чтобы позволить другим идти первыми по неизведанному пути и учиться на их ошибках. Но лучше организовывать экспедиционный маркетинг, то есть организовать серию проникновений на новый рынок с минимальными издержками и высокими темпами.

Еще один путь сокращения дороги к рынку связан с миграцией технологии от одного вида предпринимательства к другому, а также соединение различных технологий в нечто новое.

Кроме того система маркетинга может быть использована для агрессивного навязывания товаров потребителю, без которых он мог бы обойтись.

Билет 45

45. Равновесие фирмы в условиях совершенной и несовершенной конкуренции.

Эффективность размещения ресурсов, выражающаяся в минимизации издержек производства и максимизации прибыли, важна не сама по себе, а для достижения фирмой устойчивости, равновесия на рынке.

Под равновесием фирмы понимается состояние, при котором она достигает максимальной эффективности производства и, следовательно, стабилизирует масштабы своей деятельности и объемы продаж.

Поиски фирмой равновесия в условиях совершенной и несовершенной конкуренции различны.

Равновесие фирмы в условиях совершенной конкуренции. Для раскрытия этого вопроса следует отметить, что, во-первых, важнейший параметр рыночного равновесия — это альтернативные издержки, или издержки выбора, отражающие экономическую свободу и равенство всех субъектов экономики; во-вторых, в условиях совершенной конкуренции фирма, добиваясь максимизации прибыли, может контролировать лишь один параметр — объем продукции (предложение), связанный с предельными затратами; в-третьих, в заданной рынком цене (определяющей спрос) главную роль играют предельные издержки.

В краткосрочном периоде уровень цен, определяющий равновесие на рынке, ориентирован на предельные издержки и предельный доход, с одной стороны, и объем продукции, у которой предельный доход больше предельных издержек, с другой. В результате на рынке устанавливается такая цена, при которой должна продаваться вся продукция. Поскольку максимума прибыли фирма достигает при условии равенства предельного дохода и предельных издержек, равновесие фирмы может быть достигнуто, если фирма расширяет свое производство до точки, когда предельные издержки уравниваются с ценами (предельный доход есть цена на товар). В этой точке фирма достигает оптимального уровня производства и переходит в положение равновесия.

В долгосрочном периоде равновесие фирмы достигается при условии равенства минимальных средних издержек и среднего дохода. В результате достижения равновесия каждой фирмой устанавливается равновесие отраслевого рынка. Под равновесием отраслевого рынка понимают оптимизацию размеров фирм' данной отрасли при одновременном снижении цены на отраслевом рынке до уровня минимальных средних издержек производства.

Нарушения равновесия фирмы и отраслевого рынка связаны с изменением цен, издержек и других параметров деятельности фирмы. Это побуждает фирму вновь расширять или сворачивать производство, искать пути вложения ресурсов, выходить на новые рынки. Стремление фирмы вновь прийти к равновесному состоянию гарантирует эффективность развития и самой фирмы, и отрасли.

Таким образом, для фирмы в условиях совершенной конкуренции поиски равновесия связаны с постоянной динамикой и развитием.

Равновесие фирмы в условиях несовершенной конкуренции. Для несовершенной конкуренции условия равновесия реализуются в меньшей степени. Фирма при любой из форм несовершенной конкуренции различными способами контролирует Динамику рыночной цены и этим стабилизирует свое положение (достигает равновесия) независимо от требований рынка и внутренней эффективности. Так, в условиях чистой монополии фирма, являясь единственным продавцом, максимизирует свой Доход (а не прибыль). Такая фирма может определять по своему выбору значение двух параметров — объема выпуска продукции и цены. Стремление к максимизации дохода Заставит фирму-монополиста производить меньше продукции, создавая тем самым небольшой дефицит товара, и продавать ее по более высокой цене. Эта цена будет превышать предельные издержки. Поэтому равновесие фирмы достигается в большей степени за счет стабильности ее монопольного положения на рынке и в меньшей — за счет оптимизации размещения ресурсов. В целом чем меньше развита конкурентная среда отраслевого рынка, а положение фирмы ближе к монопольному, тем слабее работают стимулы оптимизации деятельности фирмы и ниже вероятность равновесия отраслевого рынка.

Однако было бы ошибочно полагать, что монопольное положение фирмы полностью противоречит эффективности производства. В рыночной экономике монополия связана с большим количеством ограничений. Сохранение монопольного положения фирмы возможно лишь при определенных условиях: отсутствие предложения товаров-заменителей, поддержание барьеров, препятствующих появлению на рынке новых фирм. Поэтому в условиях рыночной экономики фирма-монополист ради стабилизации своего монопольного положения все-таки предпринимает усилия по повышению эффективности производства.

Абсолютное противоречие монополии и эффективности производства существует лишь в случае внешнего, например законодательного, закрепления монопольного положения фирмы. Но такая ситуация, как правило, складывается только для государственной монополии.
Билет 46

46. Кейнсианская теория макроэкономического равновесия.

В этой теории для рыночной экономики характерно неравновесие; она не гарантирует полной занятости, поэтому не обладает механизмом автоматического саморегулирования.з Во-первых, вызывает сомнения основные взаимосвязи инвестиций, сбережений и процентной ставки. Между ними есть несоответствие, так как субъекты сбережений и инвесторы - разные группы, поэтому и решения о сбережениях и инвестициях принимаются различными группами лиц. Кроме того, на денежном рынке кроме сбережений есть еще один источник инвестиций - кредитные учреждения. Во-вторых, экономика развивается не гладко; нет эластичности соотношения цен и зарплаты. Таким образом, Кейнс считает совокупный спрос изменчивым, а цены - неэластичными, поэтому безработица сохраняется в течение длительного периода времени. Отсюда необходимость макроэкономической политики регулирования совокупного спроса со стороны государства. Государство помогает приблизиться к уровню равновесия путем проведения экспансионистскую финансовую и денежно-кредитную политику. В период кризисов рекомендовалось расширять государственные расходы, стимулировать инвестиции частного сектора через снижение налогов, низкую ставку процента.

Билет 47

47. Социальная политика государства.

Социально ориентированная рыночная экономика предполагает значительную деятельность государства в решении социальных проблем. Это связано с тем, что рыночная экономика не гарантирует трудящимся право на труд, стандартное благосостояние, образование, не обеспечивает социальную защиту. Поэтому возникает необходимость вмешательства государства в сферу распределения доходов путем проведения социальной политики.

В социальной сфере господствующее положение занимает государственный сектор. Расширенная соц. политика означает общедоступность соц. программ, универсальность соц. выплат. 

Ограниченная соц. политика означает сведение ее к минимуму. Соц. политика государства призвана гарантировать населению минимальный доход; социально защищать население от болезней, инвалидности, безработицы, старости; обеспечивать населением уровнем социальных услуг. Соц. политика гос-ва реализуется через механизм государственных программ социального обеспечения и системы социальных услуг.

Важнейшей частью государственных программ социального обеспечения является социальное страхование. Другую часть гос. программы социального обеспечения составляет общественное вспомоществование. Оно финансируется их налоговых поступлений государства и направлено на поддержание дохода беднейших слоев населения независимо от их участия в трудовой деятельности и выплаты страховых взносов.

Система социальных услуг опирается на государственный сектор отраслей социальной инфраструктуры, хотя в каждой их них есть и частные предприятия.

Экономическую базу социальной политики гос-ва составляет перераспределение индивидуальных доходов населения через государственный бюджет.

Наилучшим образом социальную политику государства в рыночной экономике отражает "шведская модель". Этот термин означает образец общественного развития, ориентир, на который можно равняться. В обобщенном виде "шведская модель" означает определенную степень обеспеченности граждан социальными услугами; активное вмешательство государства в экономику вплоть до национализации целых отраслей, а также в отношении между трудом и капиталом, осуществляемое с помощью политики обеспечения занятости и политики в области оплаты труда.

Социальные программы в Швеции рассчитаны на охват всего населения, а не на отдельные групп. Государственное образование и медицинское обслуживание доступны для всех и пр. Социальные выплаты и услуги - это право для всех, а не благотворительность для нуждающихся.

Билет 48

48. Мировое хозяйство и интернационализация хозяйственной жизни.

Мировой рынок характеризуется отношениями купли-продажи, складывающимися между национальными хозяйствами. При этом продаваться и покупаться могут товары и услуги, рабочая сила, капиталы, технология, валюта. Мировой рынок товаров и услуг представляет собой совокупность национальных рынков. Однако объемы товарооборота на мировом рынке меньше, чем сумма товарооборотов всех национальных рынков. Каждый национальный рынок является составной частью мирового рынка только в той мере, в какой товарные потоки связаны с международным разделением труда, валютными отношениями.

Прирост мирового ВВП (валовый внутренний продукт) неизменно уступает приросту мирового экспорта. Это свидетельствует о том, что объем мирового экспорта увеличивается более интенсивно, чем оборот товаров в национальных границах. Из этого следует, что степень  интернационализации производства все более повышается; растущий спрос на товары, предъявляемый мировым рынком, существенным образом стимулирует рост национального производства.

К числу важнейших форм мировых экономических отношений относятся: 1) международная торговля товарами и услугами; 2) движение капиталов и зарубежных инвестиций; 3) миграция рабочей силы; 4) межстрановая кооперация производства; 5) обмен в области науки и техники; 6) валютно-кредитные отношения.

Мирохозяйственные связи берут свое начало в мировой торговле, которая прошла путь от единичных внешнеторговых сделок до долгосрочного крупномасштабного торгово-экономического сотрудничества, когда поставки осуществляются в рамках производственной кооперации международными корпорациями. Внешнеторговый обмен товарами - важнейшая составная часть мировых эконом. отношений. Показатели, характеризующие внешнеторговые оборот, такие, как экспортная квота (отношение стоимости экспорта к стоимости ВВП), объем экспорта на душу населения и др.

Мировой рынок на основе острой конкурентной борьбы определяет в конечном счете структуру и объем производства и экспорта, степень развития международного разделения труда, то есть экономические отношения во всемирном сообществе складываются во многом именно под воздействием рынка.

Бурный рост мирохозяйственных связей приходится на период, когда возрастает  мобильность факторов производства - капитал перерастает национальные границы, усиливается миграция рабочей силы, ускоряются процессы формирования международного разделения труда.

Билет 49

49. Классическая теория макроэкономического равновесия.

Видные представители: Рикардо, Милль, Маршалл, Пигу. 


Экономисты-классики считали, что рыночная экономика самостоятельно справляется с эффективным распределением ресурсов и их полным использованием. Способность рыночной экономики к саморегулированию обеспечивает нужный уровень производства и занятости автоматически. Поэтому полная занятость является нормой рыночной экономики, а наилучшая экономическая политика государства - невмешательство в экономику. Она строится на положении, что уровень расходов всегда достаточен, чтобы купить продукцию, созданную при полной занятости. Это закон Сэя, согласно которому сам процесс производства товаров создает доход, в точности равный стоимости произведенных товаров, то есть предложение порождает свой собственный спрос.

В нем есть изъян. Хотя производство продукции обеспечивает определенный доход, но нет гарантии, что весь доход израсходуется полностью Часть его может сберегаться, поэтому эта часть не найдет отражения в спросе. Сбережения вызовут нарушения в потоках дохода - расхода, приведут к недостаточности потребления. В результате непроданные товары, сокращение производства, безработица и снижение доходов. Сбережения усложняют проблему достижения макроэкономического равновесия. Есть вывод, что на денежном рынке устанавливается равновесная цена на деньги - равновесный процент, при котором количество сбереженных денег равно количеству инвестируемых денег. Если сбережения будут больше инвестиций, то ставка процента упадет и появится новое равновесие. Через колебание ставки процента, эластичность цен и заработной платы  рынок приводит в соответствие расходы и доходы, поддерживает необходимый объем производства и полную занятость в экономике.

В классической теории макроэкономическое равновесия совокупный спрос стабилен. Даже если он и понизится, то эластичность цен и заработной платы обеспечит работу рыночного механизма, с помощью которого поддерживаются объем производства и естественный уровень безработицы. Поэтому макроэконом. деятельность государства не нужна.

Билет 50

50. «Длинные волны» Н.Д. Кондратьева.

Для рыночной экономики характерны не только малые (до 10 лет), но и большие циклы с долговременными тенденциями) (волнами), протяженностью 50—60 лет, включающими понижав тельную и повышательную фазы.  Основы теории долговременных колебаний экономики, или; больших циклов конъюнктуры, были заложены в начале XX в.; Существует пять наиболее известных концепций длинных волн. Одна из них это волны Кондратьева.  Кратко суть теории длинных волн состоит в следующем: развитие капиталистической экономики характеризуется последовательным чередованием периодов замедленного и ускоренного роста, каждый из которых протяженностью в два-три десятилетия. Основными элементами механизма, воспроизводящего, долговременные периодические колебания в экономике, являются оборот основного капитала с длительным сроком службы, накопление свободного денежного капитала, научно-технический, прогресс. Следовательно,  Н. Д. Кондратьев впервые стал рассматривать НТП как внутренний фактор долговременной цикличности. Обработав статистические данные за 140 лет по среднему уровню динамики товарных цен, процента на капитал.

Н. Д. Кондратьев выделил три больших цикла конъюнктуры: первая волна — с 1790 по 1850 г., вторая — 1851—1890 гг., третья — с 1891 г., которая в 1920 г. перешла в понижательную фазу.

Главную цель своего исследования Н. Д. Кондратьев видел в и, разработке методологии долгосрочного прогнозирования тенденций развития мирового капиталистического хозяйства, т. е. он И оставлял за капитализмом способность к развитию, эволюции в течение длинных циклов. 

Заслуга Н. Д. Кондратьева в развитии экономической теории велика. Во-первых, он сформулировал идею плана прогноза (индикативное планирование, даже на Западе этого еще не  было). Сейчас вся система планирования — это план-прогноз (предвидеть, чтобы управлять). Во-вторых, в прогнозировании им сделаны прогнозы стоимостных показателей (раньше были материально-вещественные показатели). Сочетание материально-вещественных и стоимостных показателей позволило развивать финансовые прогнозы. В-третьих, Н. Д. Кондратьев предложил использовать дефляторы, ввел статистику цен, что позволило видеть динамику производства. В-четвертых, ввел в экономическую науку текущий конъюнктурный анализ, т. е. оценку текущего изменения цен, потребительской корзины. В-пятых, разработал идею соотношения социального и экономического факторов экономического роста, которая долгое время не признавалась. Сегодня она представляет практический вопрос. Таким образом, в больших циклах, связанных с научно-техническим прогрессом, Н. Д. Кондратьев 1 видел логику развития, с ними связывал все циклическое развитие. В то же время он предостерегал от смелых планов и прожектов, К призывал быть реалистами. 

Поиск путей повышения эффективности производства в связи с исчерпанием возможностей прежнего механизма самовозрастания капитала, проявившемся в кризисе кейнсианских рецептов регулирования экономической жизни, заставил многих экономистов задуматься над вопросом: не является ли расстройство мировой экономики в 70—80-х годах (выразившееся в учащении кризисов, массовой безработице и ускорении инфляционных процессов) проявлением долговременных периодических колебаний, внутренне присущих экономической системе, и каков механизм этих колебаний. 

Теорию длинных волн характеризуют две важнейшие черты: четырехфазный (как и в малом цикле) колебательный процесс длинной волны с периодом около полувека и большое воздействие НТП на экономическое развитие, свидетельствующее о единстве и взаимодействии экономического развития и длинных волн.
За материальную основу больших циклов принимаются пять технологических способов производства:

ранняя механизация 1770—1840 гг. Ключевые индикаторы — хлопок, чугун, текстильное машиностроение. Лидерами были Великобритания, Франция, Бельгия;

паровая энергия и железные дороги 1840—1890 гг. Ключевые индикаторы — паровозы, паровые суда, станки, железнодорожное оборудование, мировое судоходство. Лидеры — Великобритания, Франция, Бельгия, Германия, США;

электроэнергия и тяжелое машиностроение 1890—1940 гг. Ключевые индикаторы — сталь, автомобили, самолеты, радио, алюминий, нефть, товары длительного пользования. Лидеры — Германия, США, Великобритания, Франция, Бельгия, Швейцария, Нидерланды;

фордистское массовое производство 1940—1990 гг. Ключевые индикаторы — энергия, компьютеры, радары, станки, ядерные оружие и энергия, ракеты, микроэлектронное программное обеспечение. Лидеры — США, Германия, Япония, Швеция, Швейцария, СССР;

информация и коммуникации с 1990 г. Ключевые индикаторы — микроэлектроника, биотехнологическое производство, космическая деятельность, тонкая химия. Лидеры — Япония, США, Германия, Швеция, Россия.

Таким образом, с ростом экономики скорее связаны малые циклы, так как рост экономики — это прежде всего устойчиво расширяющийся сбыт продукции. Он характеризуется количественными изменениями макроэкономических показателей, более глубоким изменением в накоплении капитала, coпpoвoждаемым ростом материального богатства общества. Чем эффективнее новые технологии, чем шире они распространяются в производстве, чем более емок рынок конечной продукции и чем сильнее импульс, данный инновациями всей экономике, тем успешнее накопление реального капитала, тем больше рост его эффективности или производительности. В этом заключается результат стадии развития, обеспечивающего рост и процветание на десятилетия. Такие изменения во времени состояния экономической системы связаны с большими экономическими циклами (длинными волнами), в которых заключена логика развития системы.

Билет 51

51. ТНК и зарубежные инвестиции. Формы участия иностранного капитала в экономике.
В соответствии  с документами ООН к транснациональным  корпорациям относятся следующие корпорации:


Имеющие дочерние фирмы в двух и более странах независимо от юридической формы или сферы деятельности;


Осуществляющие координацию деятельности своих зарубежных фирм.


ТНК  создают интернациональную производственную систему  под  своим управлением.  Объем товаров и услуг, реализуемых зарубежными  дочерними фирмами,  во  много раз превосходит объем мирового экспорта товаров и услуг.

Традиционно торговля считалась главной движущей силой международных экономических отношений, но по мере развития ТНК главной движущей силой стали прямые  зарубежные инвестиции ТНК. ТНК все подчиняют себе экономически.
Билет 52

52. Понятие «смешанной экономики». Основные модели современной рыночной экономики.

Смешанная экономика. Современная экономика характеризуется наличием двух типов отношений: стихийно-рыночных и сознательно регулируемых, согласованных. Причем сознательно регулируемые отношения выступают как на микроуровне (внутрифирменное планирование), так и на макроуровне (государственное регулирование). Такую экономику называют смешанной экономикой.

Смешанная экономика — это рыночная экономика, в которой государство не ограничивается ролью арбитра (поддержание правопорядка, установление прав собственности, защита контрактов), а само выступает одним из активных участников экономических процессов.

Смешанная экономика характеризуется таким хозяйственным механизмом, в котором сосуществуют, взаимодействуют и влияют друг на друга конкурентно-рыночные регуляторы и государственное централизованное регулирование экономики. Единство и взаимозависимость двух принципов регулирования экономической жизни — рынка с частным интересом и социально-экономической деятельности государства с общественным благом — образуют сердцевину экономики современных развитых стран.
Смешанная экономика — это социально ориентированная экономика, причем социально ориентировано функционирование и рынка, и государства.

Социальная ориентация рынка как механизма хозяйствования выражается в следующем. Во-первых, рынок ориентирует производство на растущие и меняющиеся потребности людей, а улучшение экономических показателей (рост производительности труда, внедрение новой техники и технологии) является средством удовлетворения потребительских нужд населения. В современных условиях изучением изменяющихся потребностей общества занимается менеджмент, от успехов которого во многом зависит экономическое и финансовое положение фирм.

Во-вторых, усилению социальной ориентации рыночного хозяйства способствует увеличение затрат на развитие человеческого потенциала, которое происходит на уровне как отдельных фирм, так и всего общества. Это связано с развитием отраслей социальной инфраструктуры, капиталовложения в которые растут сегодня быстрее инвестиций в основной капитал.

В-третьих, социальная ориентированность рыночного хозяйства проявляется и в характере отношений собственности. В условиях многообразия форм собственности в развитых странах около 20% населения владеют акциями. Вместе с тем, не будучи прямым собственником, население получает пенсии и страховые премии, приобщаясь таким путем к доходам от инвестиций пенсионных фондов, страховых компаний. Тем самым создается возможность улучшения условий удовлетворения индивидуальных потребностей населения.

Социальная ориентированность государства выражается в том, что государство выступает социальным гарантом стабильности, защищенности и равенства людей в рыночной экономике. С помощью государства удовлетворяются совместные потребности всех членов общества (безопасность, правопорядок, социальная защищенность, здоровая окружающая среда). Государство гарантирует гражданский мир и целостность общества. Социальная ориентированность государственного регулирования экономики тесно связана с демократической формой организации общества.

Смешанная экономика является результатом длительной эволюции рыночных отношений. Поэтому соотношение конкурентно-рыночных регуляторов и государственного регулирования в смешанной экономике зависит от уровня развития производительных сил, конкретных исторических условий, национальных и культурных тенденций, от политической структуры общества. В каждой отдельной стране механизм смешанной экономики определяется зрелостью ее предпринимательских структур, степенью «открытости» экономики, развитостью процессов интернационализации производства.

Следовательно, при общей рыночной основе и социальной ориентированности смешанная экономика в разных странах имеет специфические черты, выражающиеся в разных масштабах и формах сочетания государственного и частного секторов, неодинаковой степени социальной ориентированности и государственного вмешательства в частное предпринимательство и рыночные отношения.

В настоящее время различают три основные модели смешанной экономики: западно-европейскую, американскую и японскую. Для западно-европейской модели характерны большие масштабы государственного предпринимательства и высокая степень перераспределения валового национального продукта (ВНП) через бюджет (50%); для американской модели — небольшой объем государственного сектора; для японской — небольшой объем государственного предпринимательства и традиционные связи правительственной бюрократии с частным предпринимательством
Модель отечественной рыночной экономики — это социально ориентированная рыночная экономика, движение к которой было провозглашено в России в конце 1992 г. Социально ориентированная рыночная экономика представляет смешанную экономику со значительным государственным сектором и активным государственным регулированием. Социальная ориентация экономики предполагает существенный патернализм государства по отношению ко всем членам общества, обеспечение гарантий прожиточного минимума, определенного уровня потребности населения в услугах образования, культуры, здравоохранения, в жилье; регулирование занятости населения с ориентацией на минимальную безработицу. Конкретные же формы этой модели рыночной экономики должны учитывать особенности России.

Билет 53

53. Государственное регулирование внешнеэкономической деятельности.

Система государственного регулирования внешнеэкономической деятельности (ВЭД) предприятий включает:

• законодательно-правовую базу регулирования;

• институционно-организационную структуру регулирования;

• государственное программирование ВЭД;

• квотирование и лицензирование внешнеторговых сделок;

• сертификацию импортных товаров;

• регистрацию некоторых экспортных контрактов;

• обязательную экспортную оценку количества, качества и цены экс​портируемых товаров;

• таможенное регулирование;

• валютное и кредитно-денежное регулирование ВЭД.

Основные цели госрегулирования ВЭД состоят в следующем:

• использование внешнеэкономических связей для ускорения созда​ния в России рыночной экономики;

• содействие повышению производительности труда и качества на​циональной продукции путем приобретения лицензий и патентов, закупок новых технологий, качественных комплектующих, сырья и материалов, включения российских предприятий в мировую кон​куренцию;

• создание условий доступа российских предпринимателей на миро​вые рынки посредством оказания государственного, организаци​онного, финансового, информационного содействия;

• защита национальных внешнеэкономических интересов, защита внутреннего рынка;

• создание и поддержание благоприятного международного режима во взаимоотношениях с различными государствами и международными организациями.

Государственное регулирование ВЭД в России в условиях переходной экономики должно осуществляться в соответствии со следующими основными принципами:

• единство внешнеэкономической политики и национальной (внутренней) экономической политики;

• единство системы государственного регулирования и контроля за его реализацией;

• перенос центра тяжести регулирования ВЭД с административных на экономические методы;

• четкое разграничение прав и ответственности Федерации и ее субъектов в области управления;

• обеспечение равенства всех участников ВЭД.

Особое значение сегодня имеет четкое разграничение компетенции Федерации и ее субъектов в сфере ВЭД. В компетенции федеральных органов должно и впредь оставаться решение таких важнейших вопросов, как:

• определение основных принципов осуществления ВЭД и внешнеэкономической политики России в целом;

• разработка соответствующих федеральных программ;

• защита экономических интересов страны в сфере ВЭД, ее отдель​ных субъектов и граждан в частности;

• разработка важнейших инструментов регулирования ВЭД;

• подготовка и заключение международных договоров и гос. соглашений, контроль за их исполнением;

• организация и контроль деятельности торгпредств РФ за рубежом;

• определение и реализация валютной политики страны;

• формирование и использование золотовалютных резервов РФ;

• контроль за порядком купли-продажи отдельных тов. групп (экол. опасных отходов, средств вооружений и т.д.);

• разработка платежного баланса РФ и т.д. Субъекты РФ в условиях формирующейся рыночной экон. правомочны:

• осуществлять ВЭД в пределах их территории согласно законодатель​ству;

• контролировать и координировать деятельность участников ВЭД в рамках своих регионов, разрабатывать и реализовывать соответст​вующие региональные программы;

• предоставлять участникам ВЭД доп. к федеральным льготы и гарантии, не противоречащие законам РФ;

• заключать соглашения по международному сотрудничеству в рам​ках своей компетенции (то есть с субъектами зарубежных федера​тивных государств);

• иметь представителей в торговых представительствах РФ за рубежом, которые содержатся за счет субъектов Федерации. Определенные вопросы находятся в совместном ведении Федерации и ее субъектов. В их числе:

• координация действий участников ВЭД;

• выполнение договоров РФ с зарубежными странами (если их вы​полнение касается интересов регионов);

• разработка и выполнение межрегиональных и региональных про​грамм ВЭД;

• регулирование приграничной торговли;

• информационное обеспечение ВЭД.

Правительство РФ выполняет следующие функции:

• проводит в стране един. внешнеэкономическую политику, осуществляет разработку соответствующих программ;

• участвует в организации и проведении международных перегово​ров;

• участвует в формировании экспортного и импортного режимов;

• осуществляет управление федеральной российской собственностью за рубежом;

• регулирует величины ставок таможенного тарифа;

• принимает конкретные меры по защите внутреннего рынка от мас​сированного импорта;

• разрабатывает и осуществляет мероприятия по реализации указов Президента РФ.
Билет 54

54. Рынок, функции рынка и его виды.

Основная и самая главная особенность рыночной экономики - наличие рыночного механизма стабилизации цены товара, удовлетворяющей наибольшее количество покупателей и продавцов.

Элементами рыночного механизма являются: спрос, предложение, цена, конкуренция.

Спрос - это количество товаров, которые потребитель готов купить по данной цене.

Закон спроса - чем ниже цена, тем больше спрос.

Факторы, влияющие на спрос:


Цена


Величина дохода покупателя


Количество потребителей


Потребительские предпочтения и ожидания (например, желания приобрести поскорее при возрастающей инфляции)


Факторы взаимозаменяющих и взаимодополняющих товаров

Предложение -  количество товара, которое производитель готов произвести по данной цене.

Закон предложения - чем ниже цена, тем ниже предложение

Факторы, влияющие на предложение


Цена


Изменение цен на ресурсы


Изменение технологии


Кол-во производителей

Кривые спроса и предложения, будучи нарисованы на одном графике пересекутся в некоторой точке, называемой точкой рыночного равновесия. Рынок вынуждает производителя изменять цены до тех пор, пока она не будет равна цене рыночного равновесия в данных условиях. Это и есть результат работы рыночного механизма.
Сущность и функции рынка
В самом общем виде рынок - это система экономических отношений, складывающихся в процессе производства, обращения и распределения товаров, а также движения денежных средств. В условиях господства рыночных связей все отношения людей в обществе охвачены куплей-продажей.

Более точно рынок представляет сферу обмена, в которой осуществляется связь между агентами общественного производства в форме купли-продажи, то есть связь производителей и потребителей.

Субъектами рынка являются продавцы и покупатели. В качестве них выступают домохозяйства, фирмы, государство. Большинство субъектов рынка действуют одновременно и как покупатели, и как продавцы.

Рынок включает три основных элемента: рынок товаров и услуг, рынок труда, рынок капитала. Все они связаны.

Рынок предполагает следующие признаки:

неограниченное число участников, свободный  доступ и выход из него. Так реализуется экономическая свобода, то есть не один участник не в состоянии оказывать влияние на решения, принимаемые другими;

мобильность материальных, трудовых, финансовых ресурсов, так как необходимо расширение производства и пр.

наличие у каждого субъекта рынка достоверной и полной информации о предложении, спросе, ценах, норме прибыли и др.

отсутствие монополии производителя, однородность одноименных товаров.

Такой рынок еще называют рынком совершенной конкуренции, рынок выполняет несколько основных функций:


Рынок выдвигает равновесную цену, выгодную наибольшему количеству покупателей и продавцов


Рынок гарантирует конкуренцию, вследствие чего повышается качество товара



Рынок определяет предпочтения покупателей

Билет 55

55. Управление трудом в теории и практике менеджмента: тейлоризм, человеческие отношения, «гуманизация труда».

1885-1920 год. Тейлор анализировал функции которые выполняет человек на рабочем месте, попытка их упрощения, упорядочили операции, отобрали лучших рабочих и определили стандарты (рационализация труда и отношения на производства). Тейлор: Управление это искусство знать точно что предстоит сделать, как сделать это самым лучшим и дешевым способом.

Функции управления:


Выбор цели


Выбор средств


Подготовка средств


Контроль резервов

с 70х годов основные этапы становления научной управленческой мысли

50е годы Домоср планирование 

60е годы стратегическое планирование, планирование и кадры, переход от рационалистической концепции управления к неформальной. Постоянное обновление на основе стремления к самосовершенствованию, индивидуальный подход.


Первый подход - гуманистическое направление (главное богатство - люди)


Второй подход - ориентация на потребителя 

Социальное партнерство - это система институтов и механизмов, согласования интересов участников производственного процесса - работников и работодателей. В системе социального партнерства интересы работников представлены как правило профсоюзами а интересы работодателей - союзами предпринимателей. В трипартистском ее варианте третьим участником процесса согласования интересов выступает государство, которое одновременно является гарантом выполнения принятых решений. Согласование интересов достигается путем переговорного процесса, в ходе которого стороны договариваются об условиях труда и его оплате о социальных гарантиях работникам и их роли в деятельности предприятия.
Билет 56

56. Основные макроэкономические показатели. Системы национальных счетов.

Национальная экономика складывается из совокупности отдельных, частных производств (фирм, предприятий), находящихся во взаимосвязи. Для измерения роста совокупного производства в экономике используется система национальных счетов, которая выполняет ту же функцию, что и бухгалтерский учет для отдельной фирмы. Система национальных счетов — это система взаимосвязанных статистических показателей, построенная в виде счетов и таблиц для получения общей картины экономической деятельности страны. Система национальных счетов разработана американским экономистом С. Кузнецом. С конца 60-х годов она принята ООН в качестве стандартной системы и рекомендована всем странам. Значение системы национальных счетов велико. Различные показатели, которые входят в систему национальных счетов, позволяют измерять объем производства в конкретный момент времени, раскрывать факторы, определяющие функционирование экономики, определять тенденцию экономического развития на перспективу, формировать и проводить в жизнь экономическую политику государства. Следовательно, система национальных счетов определяет состояние национальной экономики и экономическую политику, способную влиять на это состояние.

В системе национальных счетов отражены, с одной стороны, наличные ресурсы, а с другой — их использование. Она показывает равновесие совокупных операций обмена между участниками экономических отношений.

Участниками экономических отношений выступают: нефинансовые предприятия, производящие товары и услуги в целях получения денег; домашние хозяйства, функция которых — потребление; государственная и частная администрация, оказывающая услуги, не реализуемые за деньги; финансовые учреждения; агенты за пределами страны.

Участники экономических отношений ведут счета основных операций, в которых все ресурсы записаны дважды: как наличные и как используемые. В результате для большой категории операций получается равновесие — все ресурсы равны их использованию. На основе этого строится сводная макроэкономическая таблица, показывающая равновесие между различными потоками продукции, потреблением и инвестициями с позиции баланса ресурсов и их использования участниками экономических отношений.

По конкретным группам участников экономических операций ведутся свои счета следующих видов:

счет производства — это баланс потребления сырья, материалов и услуг для производственных целей;

счет валовой добавленной стоимости — баланс производства доходов и возмещения основного капитала через амортизацию в продукте;

счет эксплуатации — баланс распределения добавленной стоимости между заработной платой, выплатами по социальному страхованию, косвенными налогами;

счет распределения — баланс распределения результата эксплуатации на дивиденды;

счет капитала — баланс финансирования инвестиций;

финансовый счет — итоговый баланс, показывающий, кто предоставил необходимые капиталы и кому переданы излишние капиталы.

Национальная экономика обладает способностью увеличивать выпуск товаров и услуг, что выражается в росте объема производства. Показателей объема производства много, но наиболее всеохватывающим показателем объема производства национальной экономики является валовой национальный продукт (ВНП).

Макроэкономические показатели.

Валовой национальный продукт есть совокупная рыночная стоимость всего объема конечного производства товаров и услуг в национальной экономике за один год. Он дает качественную характеристику экономического развития страны, помогает выявить тенденцию роста национального производства.

Чистый национальный продукт, национальный доход и личный доход. ВНП имеет один недостаток: в нем заложена тенденция к преувеличению текущего годового производства, так как он не предусматривает вычета той части годового производства, которая идет на замещение капитала в этом году (амортизационные отчисления). Поэтому для характеристики чистого объема производства существует такой экономический показатель, как чистый национальный продукт (ЧНП). ЧНП равен ВНП за вычетом амортизационных отчислений. ЧНП — более совершенный измеритель объема производства.

Еще один важный показатель системы национальных счетов — личный доход (ЛД). Он получается, если из НД вычесть три вида дохода, которые заработаны, но не получены людьми, и прибавить доходы, которые получены людьми, но не являются результатом их трудовой деятельности.
Билет 57

57. Фирма как экономический субъект. Фирма и рынок. Ценовая политика фирмы.

Рыночный механизм потребительского рынка представляет сложную систему из:

Субъекты рынка - это люди, организации, выступающие в качестве индивидуальных и коллективных субъектов, рыночного хозяйства.

Наибольшее распространение по формам собственности получили следующие предприятия:

- частные или единоличные предприятия

- коллект. предприятия (общества с ограниченной, или с неограниченной ответственностью)

- корпорации (совокупность лиц, объединенных для совместной предпринимательской деятельности как единое лицо)

- государственные и муниципальные предприятия

- филиалы и представительства отдельных предприятий

Предпринимательская деятельность (предпринимательство)

- это процесс принятия на себя финансовой, моральной, социальной ответственности

- это процесс создания нового, обладающего ценностью

- это процесс приносящий в результате, денежный доход и личное удовлетворение достигнутым

- предпринимательская деятельность, это деятельность энергичного человека, который владеет полностью или частично какими-либо материа​льными ценностями, используя их для производства или продажи товаров и услуг (под свою ответственность)

Процесс предпринимательства состоит из четырех стадий:

1. Поиск новой идеи и ее оценка.

2. Составление бизнес-плана.

3. Поиск необходимых ресурсов.

4. Управление созданным предприятием.

Для осуществления предпринимательства необходимы факторы: 

- рабочая сила (специалисты, рабочие, служащие)

- материальные ресурсы (сырье, материалы, энергия, готовые товары)

- основные фонды (здания, сооружения, помещения, машины, оборудование, оргтехника необходимая для предпринимательской деятельности)

- информация (сведения, знания, данные, чертежи, проекты, документы необходимые для предпринимательской деятельности)

- различные работы и услуги (строительные, перевозки, погрузка, разгрузка, охрана, связь, консультации)

- денежные ресурсы (имеющиеся денежные средства, займы, кредиты)

Существуют различные виды предпринимательства: 

1. Производственное предпринимательство - это если предприниматель, используя факторы производства, сам выпускает товары и услуги.

2. Коммерческое предпринимательство - это когда предприниматель (коммерсант), продает уже готовые товары, которые он сам приобрел. В таком предпринимательстве фактором производства является товар, а прибыль получается за счет продажи по более высокой цене.

3. Финансовое предпринимательство - в этом виде, предметом купли-продажи выступают деньги и ценные бумаги. Предприниматель продает их покупателю или предоставляет их в кредит. Прибыль за счет % взымаемых за кредит.

4. Посреднеческое предпринимательство - это когда предприниматель ничего не производит и ничего не продает, он выступает в роли посред​ника, сводит продавца и покупателя товара. Посреднечество состоит в оказании услуг каждой из этих сторон, за это он получает деньги.

5. Страховое предпринимательство - состоит в том, что предприниматель за определенную плату гарантирует клиенту компенсацию возможной потери (имущества, здоровья, жизни ... ) в результате непредвиденного действия. Предприниматель, получает от клиента страховой взнос, который возвращает при особых обстоятельствах. Так как вероятность таких обстоятельств невелика образуется предпринимательский доход.

Предприниматель на рынке способствует решению следующих задач: 

- увеличение числа рабочих мест

- внедрение в производство НТП

- способствует разработки и внедрению новых технологий

- способствует созданию новых товаров и услуг

- способствует улучшению социального положения общества

- способствует решению экологических проблем 
Билет 58

58. Основы потребительского выбора. Бюджетные ограничения.

Теория потребительского выбора основана на предположении, что люди ведут себя рационально в попытке максимизировать удовлетворение своих потребностей, покупая товары и оплачивая услуги в определенном их сочетании. Это маржиналистское направление эконом. теории. Рациональное поведение отдельного человека связано с его потребностями, мотивом хозяйственного поведения, спросом. Связь между потребностями и спросом показывает, что чем выше интенсивность потребности, тем больше субъективные оценки, и размеры спроса.

Есть два подхода у маржиналистов: кардиналистический и ординалисткий. Первый подход к полезности означает возможность количественного измерения полезности товаров и услуг. Второй - заменяет возможность измерения полезности товаров и услуг для потребителя порядком потребительских предпочтений.

Общая полезность товара для потребителя возрастает вместе с каждым приращением у него запаса данного товара, но не с той скоростью, с какой увеличивается его запас. Поэтому полезность каждого прироста этого товара уменьшается с каждым новым приростом имеющегося запаса. Это - закон убывающей предельной полезности. Предельная полезность товара для покупателя есть  полезность предельной покупки (покупатель на грани сомнения - стоит ли покупать). Потребитель будет приобретать данный товар до тех пор, пока предельная полезность последней покупки не сравняется с ценой товара.

Ординалистисткий подход к полезности более реалистично описывает поведение субъекта на потребительском рынке с помощью функции предпочтения множеств потребительских наборов.

Поведение потребителя на рынке определяется: предпочтением полезности и ограниченным бюджетом. Предпочтения множеств потребительских наборов означают порядок предпочтений, которые расположены по степени их желательности.

Располагая определенным доходом с учетом сложившихся цен, покупатель может и желает приобрести тот или иной набор товаров и услуг. Совокупность потребительских наборов, обеспечивающих одинаковый уровень удовлетворения потребностей покупателя, называется кривой безразличия. Она показывает, что в каждой точке есть набор товаров, обеспечивающий одинаковое удовлетворение потребностей покупателя, то есть покупателя безразличен к выбору наборов.

Для описания предпочтения человека по всем наборам строится совокупность кривых безразличия - карта безразличия. Кривая безразличия показывает, что потребитель готов отказаться от нескольких единиц одного товара во имя одной единицы другого товара.

На индивидуальный выбор влияют также бюджетные ограничения, которые с помощью цен на различные товары и услуги ставят пределы потребления людей. Бюджетная линия - это набор товаров, который потребитель способен приобрести при данном доходе и ценах. Она указывает на все сочетания товаров, при которых общая сумма затрат равна доходу. При неизменности цен на товары потребительского набора и изменении дохода покупатель может увеличить или уменьшить закупки товаров. Если наоборот, то ситуация складывается в зависимости от того, меняется ли цена одного товара или всех, входящих в набор. Если цена одного товара меняется, а другого остается без изменения, то потребитель может уменьшить или увеличить закупки товара, цена которого изменилась. Если все цены меняются, то покупательская способность потребителя может измениться обратно пропорционально. 

Билет 59

59. Рынок капитала и процент.

Рынок капитала и капитальных активов - это составная часть рынка факторов производства. К капитальным активам относятся: все разновидности зданий и сооружений, техники и машин производственного назначения, оборудования и инструментов; земля; сырье и материалы; энергия и идеи; разнообразная информация экономического содержания.

В современной экономике границы понятия капитала распространяются на физически осязаемые и неосязаемые объекты. Рынок факторов производства, специфика действующих здесь законов спроса и предложения устанавливают цену любой разновидности капитальных активов. Их ценой выступает тот доход, который они способны принести в результате использования, производственного применения.

Обобщающим выражением дохода на капитал, капитальные активы выступает годовая процентная ставка, то есть такая величина дохода, которая исчисляется за определенный период времени, чаще всего за год, в процентном отношении к величине применяемого капитала. Размер получаемого дохода выступает, по существу, ценой капитала и капитальных активов, вплоть до таких форм, как наличные деньги, предоставляемые в ссуду, ценные бумаги и пр.

Общим основанием, к которому сводят стоимость капитала в форме любого актива, выступает их денежная оценка. В денежном измерении обозначен номинал облигаций, акций, любых других ценных бумаг. Все экономические блага производственного назначения приобретают вид капитального актива.

Процент как доход на капитальные активы будет тем выше, чем выше производительность реальных экономических благ, представленных капитальными активами как факторами производства.

Для сложных производственных процессов в текущий момент или для осуществления их в будущем требуется накопление денежных средств, которые по мере превращения их в реальный капитал будут высокопроизводительными, а ? принесут белее высокий доход в будущем. С этой целью осуществляется накопление капитала и его инвестирование. Эффективный инвестиционный проект - это проект, годовой доход от которого не ниже рыночной нормы процента по любому другому капитальному активу, включая процентную банковскую ставку.

Исчисление дохода, или определение расчетной величины чистой производительности капитала, называется дисконтированием. Банковская процентная ставка играет в этих расчетах определяющую роль. На ее основе осуществляется доход в форме процентов, которые могут быть получены от будущих инвестиционных проектов. Имеем Д = Дt/(1 + r) , где Д - текущая дисконтированная стоимость актива, Дt - ежегодный будущий доход от актива, инвестированного на период равный t лет, r - норма банковского процента.

Промышленные и другие инвестиции имеют экономический смысл только в том случае, если годовой доход от них выше, чем процент по банковским депозитам (вкладам), а тем более по всем другим активам, инвестирование которых связано с риском. Цены на инвестиционные товары устанавливаются в зависимости от будущих доходов от их производительного использования, вычисляемых с помощью дисконтирования.

Билет 60

60. Природа кризиса российской экономики.

Кризис российской экономики возник вследствие попыток использовать старые методы и поддерживать существование старой экономической системы на кредиты МВФ, выданные на перестройку экономики и создание новых методов. В результате в августе 97 года деньги, на которые поддерживалась видимость успешного функционирования экономики кончились, в результате чего вся экономика лопнула как мыльный пузырь. Вот такова вкратце природа экономического кризиса в России, а вообще см билет 31.

Билет 61

61. Монополия и ее виды. Максимизация прибыли и поведение монополий. Монополия и государственное регулирование.

Структура рынка чистой монополии противоречива: чистая монополия представлена как одна из моделей структуры рынка. Между тем монополия отрицает рынок. Есть сознательное регулирование экономических процессов. Опасность монополии состоит в том, что она, устраняя конкуренцию, уничтожает движущую силу развития производства. Манипулируя ценами и объемами производства, она способна присвоить прибыль сверх обычной. Если увеличивать прибыль можно путем сокращения производства и вздувания цен, то утрачивается стимул к внедрению достижений научно-технического прогресса. Монополия сопротивляется или подавляет технологические достижения.

Монополия означает существование одного продавца на рынке. Продукт, который он продает, не имеет заменителей. Монополию в реальной жизни определить довольно сложно. Концентрация капитала и производства имеет два измерения - абсолютное и относительное. Монополистическая ситуация существенным образом зависит от степени взаимозаменяемости товаров и услуг. Отсюда определенное значение для идентификации монополии имеет показатель перекрестной эластичности спроса. Положительная перекрестная эластичность спроса свидетельствует о том, что товары являются взаимозаменяемыми, а их производители не являются монополистами.

Виды монополии - естественная (сформировывая вследствие внешних факторов, таких как технология, природные ресурсы и т.д. например МПС России), искусственная (сформировавшаяся вследствие сговора фирм, или вытеснения одной фирмой других, например Microsoft)

Особенностью монополии является отсутствие для максимизации прибыли приводить цену к состоянию рыночного равновесия, обычно монополии повышают цену практически бесконтрольно (в зависимости от эластичности спроса) чтобы максимизировать свои доходы.

Антитрестовская (антимонопольная) политика государства направлена на регулирование отношений между участниками рыночного обмена. Она имеет два направления: 1) запрещение или ограничение определенных нежелательных видов делового поведения; 2) формирование конкурентной рыночной структуры, в рамках которой желаемое поведение производителей будет достигаться более или менее автоматически. Эта политика зависит от каждой взятой страны.

При осуществлении антитрестовской политики государство может придерживаться одного из двух походов: 1) объявлять незаконными все соглашения между конкурирующими фирмами по фиксации цен, ограничению объема продаж, разделу рынков безотносительно к возможным результатам. Этот подход связан с правилом per se, согласно которому монополистическая практика является незаконной независимо от того, можно ли доказать её антисоциальный характер; 2) на основе правила целесообразности признавать действия фирм незаконными только тогда, когда предполагаемое действие не только было совершено, но и противоречит общественным интересам. В США предпочитают первый, в Европе - второй. Антитрестовское законодательство встречается с одной дилеммой: следует ли принимать во внимание поведение фирмы на рынке или структуру рынка (антитрестовское законодательство должно способствовать формированию структуры рынка, благоприятной для развития конкуренции).

Билет 62

62. Инвестиции. Валовые и чистые инвестиции. Фондовый рынок и инвестиционный процесс.
Вывоз капитала и его ввоз в различных формах порождаются потребностями современного производства. Использование иностранных инвестиций диктуется необходимостью обеспечить надежность поставок и сбыта, послепродажного обслуживания.
Существует два варианта получения ресурсов из-за границы. Первый — ресурсы, необходимые для организации производства, можно получить по отдельности, приобретая их на разных рынках. Второй — ресурсы поставляются в  «связанном) варианте в виде прямых инвестиций. Каждый вариант имеет свои преимущества и недостатки. При первом варианте собственность и контроль принадлежат фирмам принимающей страны. Недостаток же состоит в том, что не всегда хватает умения объединить ресурсы и довести до рабочего состояния. Типичная ситуация для административно-командной системы — закупка за границей оборудования, которое затем длительное время не устанавливалось. Когда выявлялись дефекты, зарубежные фирмы не несли ответственности так как истек гарантийный срок. Если даже удавалось довести; ресурсы до рабочего, состояния, то, как правило, не достигались; ни уровень производительности труда, ни стандарты качества, сравнимые с западными.
Прямые инвестиции приносят комплекс ресурсов и, что особенно важно, такой дефицитный в России ресурс, как менеджмент. Недостатком этого варианта считаются собственность и контроль инвестора. Правда, в условиях развитой рыночной экономики никто особенно не тревожится по поводу национальной принадлежности инвестора. В России же десятилетиями воспитывалось неприятие иностранного капитала. Поэтому одним из позитивных результатов экономических реформ в России является принципиальное признание допустимости частных иностранных инвестиций. В 80-е годы государство признало возможным смешанные предприятия, а в 90-е годы ограничения на долю капитала, принадлежащего иностранному инвестору, и национальность менеджеров. были сняты. Государственной думой были приняты законы «Об иностранных инвестициях в РСФСР», «О свободных экономических зонах», «О соглашениях о разделе продукции» и др. Это создало правовые основы для прямых инвестиций.

С 1991 по 1996 г. международное сообщество выделило для российской экономики 41,2 млрд. долл., в том числе на поддержание платежного баланса и бюджетную поддержку 15,8 млрд., на инвестиции — 5,3 млрд., на экспортные кредиты — 15,1 млрд., на техническое содействие — 2,6 млрд., на гуманитарную и продовольственную помощь — 2,5 млрд. долл.

Статистика показывает, что объем сотрудничества с западными странами достаточно велик. Наибольшую долю в притоке ресурсов занимают финансовые и экспортные кредиты. Они важны для экономического развития, но в то же время увеличивают внешнюю задолженность страны. При этом необходимо отметить, что зарубежные кредиты не всегда эффективно используются. Они в значительной мере распыляются и не создают источники своего погашения. Чтобы выплатить взятые кредиты, Россия должна продавать товары на мировом рынке. Но западные страны зачастую создают препятствия для российских товаров.

Прямые инвестиции самоокупаемы. Выплата прибыли и амортизации капитала происходит за счет доходов, созданных самими иностранными предприятиями. Но объем прямых иностранных капиталовложений в Россию относительно невелик как по отношению к потребностям страны в капиталовложениях, так и в сравнении с другими странами мирового сообщества (5,3 млрд. долл. по сравнению с примерно 60 млрд. долл. в КНР). Что отпугивает иностранных инвесторов? Прежде всего постоянно меняющееся законодательство, которое к тому же слабо соблюдается. Недоработки в законодательной базе и отсутствие судебных прецедентов не дают гарантий достаточной безопасности. Среди проблем экономического характера на первом месте стоит высокое налогообложение. Политические риски и нестабильность также являются серьезными препятствиями для зарубежных инвестиций.

Российские фирмы начали экспортировать капиталы за границу. К сожалению, статистика вывоза капитала из России ненадежна. Основная масса капитала вывозится нелегально. По приблизительным подсчетам, общий объем зарубежных капиталовложений составляет 150—300 млрд. долл. Бесконтрольный отлив капитала за границу ухудшает состояние платежного баланса и фирм на мировой рынок имеет не только положительные, но и негативные последствия. Однако противоречивые последствия вхождения российских фирм в мировое Экономическое сообщество отнюдь не могут служить основанием для возврата к временам автаркии, изоляции от отношений мирового рынка. Движение может быть только вперед — к нормальным цивилизованным отношениям мирового рынка.

Билет 63

63. Потребление и сбережения. Функции потребления и сбережения.

Полученные в результате экономической деятельности средства могут быть немедленно потрачены, либо отложены до лучшего времени (более благоприятной экономической обстановки) то есть переведены в сбережения.

При росте дохода общие расходы на потребление увеличиваются, но не такими темпами как растет доход, абсолютно растут и потребление и сбережение. Но относительная доля потребления уменьшается, а доля сбережений растет. Соотношение между изменением потребления и вызванным им изменением дохода называется предельной склонностью к потреблению


MPC = dC/dY

Где dC - изменение потребления, dY- изменение дохода

Предельная склонность к сбережению выражается формулой MPC = dS/dY

Очевидно имеем dS + dC = dY (1)
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График на Рис1 Показывает так называемую функцию потребления, прямая k отражает зависимость потребления от дохода если бы сбережения были равны нулю. Кривая u отражает реальную ситуацию слева от точки B сбережения отрицательны (берем в долг), справа - положительны (вкладываем в банк). 

Существует аналогичная функция зависимости сбережения от доходов. На основании равенства (1) она будет выглядеть как симметрия относительно биссектрисы рисунка 1.

Билет 64

64. Основные направления стабилизации российской экономики.

     1. Федеральным органам исполнительной власти, органам исполнительной власти субъектов Российской Федерации осуществить комплексный анализ хода экономических реформ в отраслях,  сферах хозяйственной  деятельности,  регионах  и на предприятиях. При этом особое внимание уделить реализации мер по  стабилизации социально-экономического  положения,  социальной поддержке населения, осуществление  структурной  перестройки  экономики, развитию товарных рынков и их инфраструктуры,  обеспечению государственных нужд,  выполнению целевых федеральных  и  региональных программ.

     2. Министерству экономики Российской Федерации с участием Министерства финансов Российской Федерации, Министерства внешних экономических связей  Российской  Федерации,  Министерства труда Российской Федерации,  Центрального банка Российской Федерации и Российской академии наук с учетом приоритетов развития экономики,  уточнения конкретных целей экономического развития на 1995 год разработать сценарные условия функционирования экономики  и представить их в Правительство Российской Федерации до 15 июля 1994 года.

     3. Министерству экономики Российской Федерации до 20 июля 1994 г.  обеспечить  федеральные органы исполнительной власти, органы исполнительной власти  субъектов  Российской  Федерации исходной информацией,  необходимой  для  разработки прогнозов, включающей сценарные условия функционирования экономики, организационно-методические и другие материалы.

     4. Государственному комитету Российской Федерации по статистике представить до 20 июля 1994 г.  Министерству экономики Российской Федерации и другим федеральным органам исполнитель- ной власти  необходимую  статистическую  информацию,   включая оценки по перечню показателей развития экономики,  согласованному с Министерством экономики Российской Федерации.

     5. Федеральным органам исполнительной власти, органам исполнительной власти субъектов Российской Федерации разработать на основе  анализа  тенденций развития отраслей и регионов,  а также намерений предприятий в 1995 году предварительные  прогнозы социально-экономического  развития  отраслей  экономики и регионов в 1995 году с учетом возможных вариантов стабилизации их работы и развития и представить их в Министерство экономики Российской Федерации до 15 августа 1994 года.

     6. Федеральным органам исполнительной власти, органам исполнительной власти субъектов Российской  Федерации,  а  также предприятиям и организациям,  представляющим заявки на выделение бюджетных ассигнований,  с учетом порядка,  установленного постановлением Правительства Российской Федерации от 27 августа 1992 г.  N 638 "Об организации работ по  реализации  Закона Российской Федерации  "О поставках продукции и товаров для государственных нужд (Собрание актов Президента и  Правительства Российской Федерации, 1992, N 9, ст.613), при разработке прогнозов на 1995 год:

     7. Министерству труда Российской Федерации,  Министерствусоциальной защиты  населений  Российской  Федерации с участиемдругих федеральных органов исполнительной власти подготовить и представить до  15  августа  1994 г.  в Министерство экономики Российской Федерации прогнозы и их обоснования по вопросам социального развития,  уровня жизни и социальной поддержки населения Российской Федерации в 1995 году с  учетом  оценки  последствий реализации механизма банкротства.

     8. Федеральным органам  исполнительной  власти,  а  также Пенсионному фонду  Российской  Федерации,  Федеральному  фонду обязательного медицинского  страхования,   Фонду   социального страхования Российской Федерации, Государственному фонду занятости населения Российской Федерации представить в  Министерство финансов  Российской  Федерации  и  Министерство экономики Российской Федерации до 15 августа 1994 г.  прогноз формирования и расходования средств государственных внебюджетных фондов в 1995 году.

     9. Государственному  комитету Российской Федерации по управлению государственным имуществом представить в Министерство финансов Российской  Федерации  и  Министерство экономики Российской Федерации до 15 августа 1994 г. прогноз развития  приватизации и  коммерческого использования государственных активов в различных отраслях экономики.

     10. Рекомендовать Центральному банку Российской Федерации представить в Правительство Российской Федерации до 25 августа 1994 г.  прогнозную  оценку  состояния платежного баланса Российской Федерации на 1995 год.

     11. Министерству экономики Российской Федерации совместно с Министерством  науки и технической политики Российской Федерации и по согласованию с государственными заказчиками  представить в  Министерство финансов Российской Федерации до 25 августа 1994 г.  объемы необходимого финансирования в 1995  году принятых Правительством Российской Федерации федеральных целевых программ, включая объемы государственных инвестиций с учетом их отраслевой и региональной структуры.

     12. Министерству финансов Российской Федерации предусмотреть в проекте федерального бюджета на 1995 год расходы на федеральные государственные нужды в соответствии с  федеральными целевыми программами, утвержденными в установленном порядке по государственным заказчикам.

     13. Министерству  финансов Российской Федерации до 1 сентября 1994 г. совместно с органами исполнительной власти субъектов Российской  Федерации  рассмотреть предложения по совершенствованию в 1995 году взаимоотношений федерального  бюджета с бюджетами субъектов Российской Федерации.
Билет 65

65. Организационно-правовые формы предпринимательства.
Предпринимательская деятельность существует в определлённых организационно-правовых формах. Какую из форм организации предпринимательской деятельности избрать, зависит от множества факторов: сферы деятельности, финансовых возможностей, преимуществ той или иной организационной формы. Важное значение также имеет анализ действующего законодательства.

Хотя в каждой стране существует своё законодательство, типичными организационно-правовыми формами предпринимательской деятельности в мировой практике являются: полное товарищество, товарищество (общество) с ограниченной ответственностью, коммандитное товарищество, акционерное общество. Каждая из перечисленных форм предполагает определённую структуру предприятия, а потому позволяет соединить интересы собственников в единое целое и выбрать оптимальный размер фирмы (предприятия).

Организационно-правовые формы предпринимательства бывают: 

1. Коммерческие.   

        - Хоз. товарищество (образуется как объединение лиц), делится на полные (где       у каждого члена по одному равному голосу, совместная собственность членов, подходит для организации небольших предприятий) и на вере или коммандитные (есть люди, которые только вкладывают деньги, но не участвуют в управлении).

        - Хоз. общество (образуется как объединение капитала), делится на ООО (с ограниченной ответственностью), ОДО (с дополнительной ответственностью) и АО (акционерное общество) - открытые (ОАО) и закрытые (ЗАО).

2. Унитарные. 

        Коммерческие организации, не наделённые правом собственности на закреплённое за ней собственником имущество, имущество неделимо, используется на правах хоз. ведения.

3. Производственный кооператив.

        Объединение граждан для совместной производственной деятельности, основанной на их личном трудовом участии и объединение участниками имущественных паевых взносов. Обычно не менее 5 человек. 

ООО - общество, уставной капитал которого разделён на доли определённых размеров; участники общества не отвечают по его обязательствам и несут риск в пределах внесённых ими вкладов (участники - один или несколько человек).

ОДО - отличия от ООО: участники солидарно несут субсидарную ответственность по его обязательствам своим имуществом в одинаковом для всех кратном размере к величине их вкладов. 

АО - форма предприятия, средства которого образуются путём объединения вкладов через выпуск и продажу акций. Члены (акционеры) несут ответственность, ограниченную их вкладами. Характеризуется наличием уставного капитала, разделённого на определённое число акций. 

ОАО - публичная подписка на акции.

ЗАО - акции распределяются среди учредителей.

Билет 66

66. Валютный рынок и механизм функционирования. Валютная политика государства.

Валютный рынок  - это сфера экономических отношений, где осуществляется операции по покупке, продаже и обмену иностранной валюты и платежных документов также в иностранной валюте. Первоначально его функцией было обслуживание международных потоков товаров и капиталов.

Валютные курсы нестабильны. ? У участников валютного рынка появилось стремление к страхованию сделок и капиталов от его превратностей. Хеджирование - метод продажи валюты с поставкой ее по определенную дату по установленному в момент заключения сделки курсу. Хеджиование осуществляется на базе срочных (фьючерсных) контрактов и валютных опционов. Опцион дает право его владельцу купить или продать определенное количество валюты в течение какого-то периода по определенному курсу. За пользованием этим правом владелец опциона выплачивает премию. Если валютный курс в течение того периода повысился, то владелец опциона получает разницу в валютном курсе. Это его прибыль.

Конвертируемость рубля зависит от многих обстоятельств  - покупательной способности рубля на внутреннем рынке, состояния платежного баланса, золотовалютных резервов, внешней задолженности. Курс рубля по отношению к доллару определяется в значительной мере рыночными силами на валютной бирже. Необходимо учитывать, что валютный курс определяется сейчас не только и не столько покупательной способностью денег, сколько спросом и предложением на международном валютном рынке, движением долго- и краткосрочных капиталов, ставками процентов. Сейчас происходит переход от внуй (рутреннебль на СКВ) конвертируемости рубля к внешней.

